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burhan.firat@radusdergisi.com

Çip krizi
sona erdi
T eknolojik gelişmelerin hız 

kazandığı bir dönemde, 
otomotiv endüstrisi önemli 
bir sınavdan geçti: “Araçlarda 
Çip Krizi Sona Erdi!” Bu uzun 
soluklu kriz, üretim ve tedarik 
zincirinde ciddi aksamalara 
yol açarak birçok otomobil 
üreticisini sıkıntıya sokmuştu. 
Ancak, sonunda beklenen 
haber geldi ve çip krizi aşıldı.

Çip krizi, tüm dünyayı etkisi 
altına alarak otomotiv 
endüstrisini olumsuz yönde 
etkilemişti. Üretim durmaları, 
teslimat gecikmeleri ve 
stok sıkıntıları sektörü zor 
durumda bırakmıştı. Ancak 
şimdi, sektör oyuncuları için 
yeni bir dönem başlıyor.

Çip tedariki konusunda atılan 
önemli adımlarla birlikte, 
otomobil üreticileri tekrar 
tam kapasiteyle çalışma 
olanağına kavuştu. Bu 
gelişme sadece üreticileri 
değil, aynı zamanda 
tüketicileri de sevindirdi. 
Artık bekleyiş süreleri 
kısalacak, yeni modeller 
hızla pazara sunulabilecek ve 
otomobil alıcıları araçlarına 
daha hızlı bir şekilde 
kavuşabilecekler.

Çip krizinin sona ermesiyle 
birlikte, otomotiv endüstrisi 

sadece üretimde değil, 
aynı zamanda Ar-Ge 
çalışmalarında da hız 
kazanacak. Yenilikçi 
teknolojiler ve sürücü destek 
sistemleri konusundaki 
geliştirmeler hızla hayata 
geçirilecek, bu da gelecekteki 
otomobillerin daha akıllı, 
güvenli ve sürdürülebilir 
olmasını sağlayacak.

Ancak, bu olumlu gelişmenin 
ardında sektördeki tüm 
zorlukların ortadan kalktığını 
düşünmek hatalı olur. 
Otomotiv endüstrisi, değişen 
dünya koşullarına hızla 
adapte olma zorunluluğuyla 
karşı karşıya. Çip krizinin 
aşılması, sektöre yeni fırsatlar 
sunarken, aynı zamanda 
sürekli bir adaptasyon 
gerekliliğini de beraberinde 
getiriyor.

Bu olumlu gelişmeyle birlikte, 
otomotiv dünyası geleceğe 
daha umutlu bir şekilde 
bakıyor. Yeni teknolojiler, 
çevre dostu yaklaşımlar 
ve sürdürülebilir üretim 
modelleriyle dolu bir geleceği 
inşa etmek adına yapılan 
bu adımlar, sektörde bir 
dönüşüm başlatabilir.

Keyifli okumalar dileriz.

Saygılarımızla,
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Bomag, Marubeni Dağıtım 
ve Servis ile Türkiye’de

Bomag’ı bünyesine 
katan Marubeni Dağıtım 

ve Servis, standartları 
yukarıya çekerek, sektöre 
ilham olmayı amaçlıyor...

Dünyada milyonlarca kilometre yolda imzası bulunan yol 
ve asfalt makinaları üreticisi Bomag’ın Türkiye temsilciliği, 

Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş.’ye geçti. Fransız Fayat 
Grubu’nun bir parçası olarak yol ekipmanlarını Avrupa, 

Çin, Hindistan ve ABD’deki kendi üretim tesislerinde 
üreten Bomag, toprak ve asfalt silindirleri, yama 

silindirleri, finişerler, frezeler,  çöp kompaktörleri,

toprak stabilizerleri ve hafif sıkıştırma ekipmanları ile 
geniş bir ürün gamı sunuyor. Dünyaca ünlü markaların 
Türkiye temsilcisi Marubeni Dağıtım ve Servis’in katma 
değerli hizmetlerle çözüm ortağı olma vizyonu, Bomag 
markasının değerleri ile bir araya gelerek, hem satış 
hem de satış sonrasında markanın çok daha güçlü bir 
konuma gelmesini sağlayacak.
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Japonya merkezli Marubeni Corporation 
iştiraki olan Marubeni Dağıtım ve Servis 
A.Ş., Türkiye’de temsil ettiği dünyaca 
ünlü markalara, Ocak 2024 itibarıyla 
Bomag’ı da ekledi. Dünyanın dört bir 
yanından edinilen 60 yılı aşkın yol ve 
asfalt makinaları tecrübesiyle Bomag, 
Türkiye pazarındaki konumunu Marubeni 
Dağıtım ve Servis’in etkin satış ve satış 
sonrası hizmetleriyle birleştirerek her 
alanda liderliğe odaklanıyor. Günümüzde 
Fransız Fayat Grubu’nun bir parçası olarak 
yol ekipmanlarını Avrupa, Çin, Hindistan 
ve ABD’deki kendi üretim tesislerinde 
üreten Bomag, toprak ve asfalt silindirleri, 
yama silindirleri, finişerler, frezeler, çöp 
kompaktörleri, toprak stabilizerleri ve 
hafif sıkıştırma ekipmanları ile geniş bir 
ürün gamı sunuyor. 

“Bu Yolda Beraberiz” sloganıyla 
faaliyetlerine başlayan iki şirket 
arasındaki iş birliğinin detaylarının 
açıklandığı basın toplantısında, 
Marubeni Dağıtım ve Servis Genel 
Müdürü Eşref Zeka, Bomag CEO’su Ralf 
Junker ve Marubeni Dağıtım ve Servis 
İş ve Maden Makinalarından Sorumlu 
COO’su Burçak Birand, merak edilenlere 
dair detayları açıkladılar. 

Eşref Zeka: “Standartları daha 
da yukarıya çekerek, sektörde 
faaliyet gösteren herkese ilham 
olmayı amaçlıyoruz”
Dünyanın önde gelen markaları ile 
oluşturdukları iş modeliyle, sürdürülebilir 
bir gelecek için, yüksek teknolojik 
ürünler ve kaliteli hizmet sunarak 

müşterilerine katma değerli çözüm 
sunmak için çalışmalarını sürdürdüklerini 
belirten Marubeni Dağıtım ve Servis 
Genel Müdürü Eşref Zeka; “İş makinaları 
sektöründe 40 yılı aşan tecrübemiz ve 
sektörde öncü iş modelimizle, Bomag’a 
katkı sağlamak için birlikte hareket etme 
kararı aldık. Bomag markası, şirketimizin 
vizyonu ve değerleri ile birebir örtüşüyor. 
Biz sadece makina satmıyoruz; çözüm 
sunuyoruz, müşterilerimizin işine ne 
kattığımıza bakıyoruz. Bomag gibi 
bir marka ile çalıştığınız zaman, bu 
misyonu gerçekleştirmek daha da 
kolay oluyor. Önümüzdeki dönemde 
yol makinaları sektöründe, standartları 
daha da yukarıya çekerek, sektörde 
faaliyet gösteren herkese ilham olmayı 
amaçlıyoruz” dedi. 
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Ralf Junker: “Türkiye pazarında 
birlikte büyüyeceğiz”
Bomag markasıyla ilgili detaylı bilgiler 
aktaran ve Türkiye’ye özel açıklamalarda 
bulunan Bomag CEO’su Ralf Junker; 
“Marubeni Dağıtım ve Servis’in, Bomag 
markasının potansiyelini ortaya 
çıkarabileceğine inandığımızdan, 
güçlerimizi birleştirme kararı aldık. 
Temsilcisi olduğu her markaya katma 
değer sağlayan Marubeni Dağıtım ve 
Servis ile gelecek beklentilerimiz birebir 
örtüşüyor. Güçlü dağıtım kanallarına ve 
satış sonrası hizmetlere sahip olması, 
Marubeni Dağıtım ve Servis’i tercih 
etmemizde etkin oldu. Türkiye’nin 

karayolu taşımacılığındaki sürdürülebilir 
gelişim potansiyeline ek olarak, büyük 
projelerin devam etmesiyle, Türkiye 
pazarında birlikte büyüyeceğiz” dedi.

Burçak Birand: “Yeni nesil 
teknolojili Bomag ürünleri, 
müşterilerimizin işletme giderleri 
azaltırken karlılıklarını artıracak”
Marubeni Dağıtım ve Servis olarak; 
Bomag’ı, faaliyet gösterdiği tüm alanlarda 
müşteri memnuniyetine odaklanarak 

liderliğe taşımak gibi önemli bir görev 
üstlendiklerini belirten Marubeni Dağıtım 
ve Servis İş ve Maden Makinalarından 
Sorumlu COO’su Burçak Birand; 
“Tüm markalarımızı, bulundukları 
konumundan çok daha üst düzeye 
taşıyabilme kabiliyetimizi Bomag 
ile de gerçekleştirmek amacındayız. 
Edindiğimiz deneyim ve sinerji ile, 
mevcut müşterilerimizi daha fazla Bomag 
ile tanıştıracağız ve ayrıca Bomag’ı 
tanıyanlara da üstün satış sonrası hizmet 
avantajlarımızı sunarak, markayı bir 
üst seviyeye taşıyacağız. En çevreci 



72024   RADÜS DERGİSİ

regülasyonlar kapsamında, makina ve 
ekipmanların yeni nesil teknolojileri 
sayesinde daha ekonomik Bomag 
ürünleri, müşterilerimizin işletme giderleri 
azaltırken karlılıklarını artıracak. Hem 
operatörlerin hem saha çalışanlarının 
hem de iş verenlerin çok daha rahat ve 
kazançlı faaliyetler sürdürebilmesini 
önceliklendiriyoruz. Temsil ettiğimiz diğer 
markalarımızda olduğu gibi, Bomag’da 
da uzman satış kadromuz, kullanılacak 
makina modelinin seçiminde danışmanlık 
yaparak müşterilerimizin verimliliğine 
katkıda bulunacaklar. Ayrıca Türkiye’nin 
dört bir yanına dağılmış yaygın servis 
ağımız ile, makinalarımızın sorunsuz bir 
şekilde çalışmasını sağlama prensibimizi, 
Bomag için de sürdüreceğiz” dedi. 

Bomag’ın öne çıkan özellikleri
1957’den günümüze milyonlarca 
kilometrelik yolun yapılmasının ardındaki 
kahramanlardan biri olan Bomag, 
dünyanın farklı ülkelerinde yer alan, farklı 
üretim tekniklerini tek bir çatı altında 
buluşturabilen, kendi üretim tesislerinde yol 
ekipmanlarını üretiyor. Rakiplerinden farklı 
olarak Bomag; şasi ve kabin dahil, çelik ile 
ilgili, kaynaklı ya da talaşlı fark etmeksizin, 
tüm üretimlerini kendi gerçekleştiriyor. 
Bomag’ın üretim yaptığı Almanya Fabrikası, 
dünyada en büyük serme sıkıştırma 
ekipmanlarını üreten fabrika olup, 2.000’e 
yakın çalışanı bulunuyor. 

ECOMODE: Türkiye’de satışa sunulan tüm 
5 ton üzeri makinalarda standart olarak 
sunulan ECOMODE özelliği sayesinde, 
motor devir ayarı optimize edilerek 
silindir modellerinde yaklaşık yüzde 
25 tasarruf sağlanıyor. Bomag, silindir 
grubunda ECOMODE özelliğini sektörde 

ilk defa sunan üretici unvanına sahip. 

ECOSTOP: Tüm ağır tip silindirlerde 
sunulan ECOSTOP özelliği sayesinde, 
istenilen aralıklarda motor otomatik 
olarak gaz akışını keserek hem yakıt 
tüketimi hem de çevre açısından 
fayda sağlanıyor.
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TERRAMETRE/BOMAP: Bomag’ın silindir 
modellerinde bazılarında kullanılan 
TERRAMETRE/BOMAP adındaki “Bomag 
Sıkıştırma Kontrol Sistemi”, sağladığı büyük 
avantajlarla dikkat çekiyor. Operatöre, 
çalışmış olduğu zeminde ne kadar sıkıştırma 
olduğunu gösteren TERRAMETRE/BOMAP, 
fazladan sıkıştırma yapılmasını engelliyor. 
Bu sayede gereken oranda sıkıştırma 
sağlanarak zamandan ve yakıttan tasarruf 
elde ediliyor. Stabilitesi korunan zemin 
ayrıca makinaya gelebilecek muhtemel 
hasarların önüne geçilmesini ve onarım 
giderlerinin azaltılmasını da sağlıyor. 
Opsiyonel uydu bağlantısı ile de tüm veriler 
saha ekiplerine online iletilebiliyor.

MAGMALIFE: Bomag’ın finişer modelle-
rinde kullanılan MAGMALIFE ismindeki 
alüminyum ısıtma plakalar sayesinde, pek 
çok rakip markaya göre yüzde 50 daha 
hızlı ve homojen ısıtma sağlanabiliyor. 
Sınıfının en ağır tablası ile silindirleme 
öncesi yüksek sıkıştırma sağlayabilen 
Bomag finişerleri, uzun ve geniş paletleri 
ile yüksek stabilite, üst seviyede operatör 
konforu ve kullanım kolaylığını da kullanı-
cılarının hizmetine sunuyor.  
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Geniş ürün portföyü
Dünya çapında 2.500’den fazla çalışanı 
ve farklı ihtiyaçlara yönelik 250’den 
fazla ürün ve opsiyonlarını üreten 
Bomag, Türkiye’de de tüm ihtiyaçlara 

çözüm sunan geniş ürün gamıyla 
müşterilerle buluşuyor. Toprak ve asfalt 
silindirleri, yama silindirleri, finişerler, 
frezeler, çöp kompaktörleri, yol ve 
toprak stabilizerleri ve hafif sıkıştırma 
ekipmanları sayesinde şantiyelerdeki 

her türlü makina ihtiyacı Bomag ile 
sağlanıyor. Yenilenen tüm ürünlerine ek 
olarak; çok iddialı özellikleri barındıran 
yeni finişerler ve frezeler de 2024 yılı 
itibarıyla Türkiye pazarına sunulmaya 
başlanıyor.
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S-Way çekici ile büyük başarı 
elde eden Iveco 2024’e

tamamı yenilenen ürünleri ve 
yeni logosu ile giriyor

Geçtiğimiz günlerde ‘Değişimin Kendisi Ol’ 
mottosuyla Barselona’da gerçekleştirilen ve 
tüm dünyada ses getiren IVECO 2024 Model 
Yılı ve Yeni Logo Lansman Etkinliği sonrası 
basın açıklaması yapan IVECO Türkiye üst 
yönetim kadrosu, ticari araçlar sektörünü 
değerlendirdi, 2024 yılının heyecanını paylaştı.
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IVECO Asya Bölgesi Başkanı Koray 
Kurşunoğlu, 2024 yılının IVECO’nun en 
enerjik ve en heyecan verici yıllarından 
biri olacağını ve yenilenen araç gamı 
ile sektöre yepyeni bir bakış açısı 
getireceklerini belirtti. Kurşunoğlu 
sözlerine ‘IVECO ‘gelecek’ tanımını çok 
iyi bilen bir marka. Özellikle elektrikli ve 
alternatif yakıtlı araçların geliştirilmesi 
alanında çok uzun yıllardır çalışmalarını 
sürdüren IVECO, bu anlamda sektöre 

öncülük ederken, enerjisini ve kaynaklarını 
çok verimli kullanıyor. 2024 yılında 
tamamı tek seferde güncellenmiş olan 
model gamımızla çok enerjili bir ürün 
yelpazesi sunuyoruz. 1 Milyar Euro bütçe 
ve 4 senelik çalışma sonunca ortaya çıkan 
yeni araç gamımızda, dört temel unsura 
odaklandık: iş verimliliği, sürücü deneyimi, 
sürdürülebilirlik ve bağlanabilirlik.’ 
şeklinde devam etti. 

2023 yılında pazarda özellikle S-Way 
çekiciler ile büyük başarı elde ettiklerini 
belirten IVECO Türkiye Genel Müdürü 
Hakkı Işınak ‘2020 yılında lansmanını 
gerçekleştirdiğimiz uzun yol çekicimiz 
S-Way ile kısa sürede çok büyük bir başarı 
elde ettik. S-Way’in yakıt verimliliği, 
konforu ve üstün sürüş performansı ile 
3 yılda yürüyen araç parkımızı büyüttük. 
IVECO, ürünlerini müşterilerin ihtiyaç 
ve beklentilerine göre yenilemek 
için tarihinin en büyük yatırımını 
yaptı. Sınıfının en iyisi oyuncularıyla 
ortaklıklar geliştirerek inovasyonu 
hızlandırdı. Müşterilere her iş ihtiyacı 
için sürdürülebilir ve karlı çözümler 
sunma yolunda çok enerjili ürünler 
geliştirdi. Elektrikli araç alternatiflerinin 
geliştirilmesini hızlandırdı ve Almanya’nın 
Ulm kentinde ilk IVECO ağır hizmet tipi 
elektrikli kamyonu ürettiği özel bir üretim 
merkezi kurdu’ dedi. 

IVECO’DAN DAILY NETWORK 
SERVİS SİSTEMİ İLE FARKLI BİR 
HİZMET ANLAYIŞI
IVECO Türkiye, değişime ve dönüşüme 
olan sonsuz inancını sadece ürünlerinde 
değil iş yapış modellerinde de açıkça 
ortaya koyuyor. Yakın bir zamanda 
yenilikçi bir servis ağı kavramını sektöre 
sunan IVECO, servis hizmetlerinde 
belirlediği illerde hizmet ağını 

Yıldırım
Tanılkan

Serkan 
Ayaz
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genişletmek, müşteri memnuniyetini 
artırmak, sektöre nitelikli eleman 
kazandırmak ve istihdam yaratmak 
amacıyla yeni bir servis modeli geliştirdi.

Son zamanlarda ticari araç sektöründe 
yakaladığı başarı ve sektöre sunduğu 
yeniliklerle iddiasını ortaya koyan IVECO, 
yetkili servis noktası olmak isteyenlere 
çağdaş bir fırsat sunuyor. Bu yeni 
servis noktaları ticari araç sektöründe, 

geleneksel servis modellerinden farklı 
olarak, tüm ürün gamı yerine sadece 
“tek tip bir segment ve model gamı”na 
hizmet verecek. DAILY Network adlı 
bu yeni servis modeli için şimdiden 
başvurular aldıklarını ve Nevşehir’de 
ilk imzayı attıklarını belirten IVECO 
Türkiye Bayi Geliştirme Direktörü Yıldırım 
Tanılkan, yeni servis sistemi hakkında 
bilgiler paylaştı. 

“IVECO bayi ağında yer almak isteyenler 
için, belirlediğimiz belli başlı illerde, 
Türkiye’nin en tercih edilen panelvan ve 
şasi kamyonetlerinden biri olan IVECO 
DAILY’nin yetkili servis olma imkanını 
DAILY Network ile sağlayacağız. Bu sayede 
IVECO olarak genişleteceğimiz hizmet 
ağıyla, daha hızlı, daha verimli ve daha 
erişilebilir bir müşteri hizmeti sağlamayı 
hedefliyoruz.’

Koray 
Kurşunoğlu
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MÜŞTERİ HİZMETLERİ ANLAYIŞI 
DA DEĞİŞİMDEN NASİBİNİ 
ALIYOR
Asya Bölgesi Müşteri Hizmetleri 
Direktörü Serkan Ayaz, 2023 
yılında servislerde müşteri 
memnuniyetini en üst seviyeye 
taşımak adına tüm teşkilat servis 
danışanlarına ‘misafirperverlik’ 
eğitimleri verdiklerini söyledi. 
Misafirperverliğin başarılı bir 
işletmenin birincil unsurlarından 
olduğunu belirten Ayaz, müşteri 
hizmetleri ve misafir deneyimlerinin, 
her sektörde olduğu gibi 
ticari araçlar sektöründe de 
misafirperverlikle el ele gittiğinden 
bahsetti. Ayrıca teknolojik 
gelişmelere anında yanıt verebilen 
ve adapte olan IVECO, Türkiye’deki 
teşkilatında elektrikli araçların satış 
sonrası aktivitelerine de 2024 yılında 
hız verecek. 

IVECO’DA ÇEŞİTLİLİK, EŞİTLİK 
VE KAPSAYICILIK KAVRAMI 
Asya Bölgesi İnsan Kaynakları 
Direktörü Gülay Hantal Büyükatlı 
‘Farklı bakış açılarının IVECO 
olarak gelişmemize yardımcı 
olduğuna, çalışma şeklimizi sürekli 
iyileştirmemiz konusunda bizi daha 
iyisini yapmak adına motive ettiğine 
ve daha sürdürülebilir bir toplum 
geliştirmemize yardımcı olduğuna 
inanıyoruz’ dedi. Büyükatlı tüm 
davranış ve iş yapış modellerinde her 
zaman Çeşitlilik, Eşitlik ve Kapsayıcılık 
kavramını öne çıkarttıklarını, herkesin 
gelişebileceği, açıkça kendini ifade 
edebileceği, fikirlerin desteklendiği bir 
çalışma kültürünü teşvik ettiklerinin 
altını çizdi.

Hakkı 
Isınak

Gülay
Hantal
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SUV’leri kıskandıran tasarımı ve 
bağlanabilirlik özellikleri ile yeni 

nesil Courier segmentinde 
bir dönemin kapısını açıyor

Türkiye’nin ticari araç lideri Ford Otosan, tasarım, mühendislik ve 
üretim sorumluluğunu üstlendiği yeni nesil Ford Tourneo Courier 

ve Transit Courier’i yepyeni yüzü ve teknolojik özellikleri ile pazara 
sundu. Segmentinde rol model olmayı hedefleyen yeni nesil Courier 

serisi; yüksek performans, fonksiyonel ve şık tasarım, gelişmiş 
bağlanabilirlik ve son teknoloji güvenlik özelliklerini bir araya 

getiriyor. Yeni nesil Courier serisi, ticari filoların operasyonlarını 
kolaylaştırmanın yanı sıra bireysel müşteriler için de SUV benzeri 

tasarımı ile konfor ve işlevsellik için yeni standartlar belirliyor.



152024   RADÜS DERGİSİ

Ford’un Avrupa’daki ticari araç üssü 
olan Ford Otosan, tasarım, mühendislik 
ve üretim sorumluluğunu üstlendiği 
yeni nesil Ford Tourneo Courier ve 
Transit Courier’i kombi ve van gövde 
seçenekleriyle Türkiye’de pazara sundu.

Türkiye hafif ticari sınıfının en çok satan 
aracı Ford Courier‘in yeni nesil versiyonu 
olan yeni Ford Tourneo Courier ve Transit 
Courier; üstün performans, işlevsel 
tasarım, gelişmiş bağlanabilirlik ve ileri 
güvenlik sistemlerinin ideal bir birleşimi 
olarak her türlü ihtiyaca cevap veriyor 
ve segmentinin ötesine geçerek yepyeni 
müşteri kitlelerinin de ilgisini çekecek 
görünüyor.

Yeni nesil Courier’nin araç mimarisi, 
müşteri ihtiyaçları ve beklentileri temel 
alınarak, Ford Otosan tasarımcıları ve 
mühendisleri tarafından ‘Tasarım Odaklı 
Düşünce’ (Design Thinking) felsefesi 
ile geliştirildi. Bu yaklaşım, Courier’nin 
müşterilere en uygun çözümleri 
sunmasını sağlıyor.

Pratik tasarımıyla ticari filoların işlerini 
kolaylaştıran yeni Transit Courier serisi, 
gelişmiş yeteneklere ve güçlü, modern 
bir görünüme sahip. Kendi segmentinde 
eşsiz bir verimlilik ve maksimum 

çalışma süreleri sunarken, etkileyici 
duruşu ve yüksek sürüş yetenekleriyle 
dikkat çekiyor. Courier serisi aynı 
zamanda etkileyici tasarımı ve yepyeni 
özellikleriyle binek araçlara güçlü bir 
alternatif olma iddiasında.

Ford Türkiye İş Alanı Lideri Özgür 
Yücetürk, “Tasarımından üretimine kadar 
her aşamasında Ford Otosan imzasını 
taşıyan Courier, üstün performans ve 
işlevsel tasarımın ideal birleşimi olarak 
Türkiye’nin ve Avrupa’nın ticari araç 
lideri pozisyonumuza ulaşmamıza 
büyük katkı sağladı. Tasarım odaklı 
düşünce anlayışıyla geliştirdiğimiz yeni 
nesil Ford Tourneo Courier ve Transit 
Courier modellerimiz de müşterilerimizin 
hayatlarının her alanında benzersiz bir 
konfor, ileri teknoloji ve verimlilik sunarak 
segmentinde referans noktası olacak.” 

Yüksek performanslı sürüş
Yeni Courier serisi, performansı 
doruklara çıkaran yeni benzinli ve dizel 
güç aktarma sistemleri seçeneklerinin 
yanı sıra rafine ve verimli sekiz vitesli 
otomatik şanzımanla ihtiyaçlara çok 
daha kolay uyum sağlıyor. 

Yeni Tourneo Courier’nin benzinli 

EcoBoost motoru; 6 ileri manuel 
şanzımanda 100 PS ve 125 PS 
seçenekleriyle gelirken; 7 ileri otomatik 
şanzıman 125 PS güç sağlıyor. 1.5 litre 
dizel EcoBlue motorlu versiyonu da 
100 PS güç üreten 6 manuel vitesli 
şanzımanla bir arada bulunuyor.

Yeni nesil Ford Transit Courier’nin 
benzinli versiyonu; altı vitesli manuel 
şanzımanla 100 PS güç sağlayan, yedi 
vitesli otomatik şanzımanla 125 PS 
güç sağlayan 1.0 litre EcoBoost motor 
seçeneklerine sahip. 1.5 litre dizel 
EcoBlue motorlu versiyonu ise, 100 
PS ve 250 Nm tork üreten 6 manuel 
vitesli şanzımanla birlikte geliyor. 
Tüm seçenekler hızlı ve yumuşak 
vites geçişleri sağlayarak, konfordan 
taviz vermeden üstün performansı 
garantiliyor. 

Yeni Tourneo Courier rahatlığı, kapasitesi 
ve farklı konfigürasyon seçenekleriyle 
günlük yaşamdaki her türlü ihtiyaca 
uyum sağlıyor. Katlanabilir arka 
koltukları ve esnek yerleşim seçenekleri 
sayesinde 2,45 m3’lük bagaj hacmiyle 
iş seyahatlerinden doğa gezilerine 
kadar her durumda tüm eşyaları kolayca 
taşıyabiliyor. Kombide 4+1 oturma 
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özelliği sayesinde koltuklar kapalı 
değilken 5 kişilik kapasiteyle yolculuk 
yapılabiliyor.

Kullanışlılığı artırmak üzere daha uzun, 
daha geniş ve daha yüksek olacak şekilde 
yaratılan yeni seri, kompakt tasarıma 
bambaşka bir anlam kazandırıyor. Yeni 
Transit Courier’nin tekerlek kemerleri 
arasında 1,22 m olan 1,8 m yük uzunluğu, 
iki euro palet yük taşıyabiliyor. 1,26 m 
olan yükleme alanı yüksekliği sayesinde 
daha fazla hacim ve ferahlık sunuyor. 
Transit Courier’de de mevcut hacim % 25 
artarak 2,9 m3’lük geniş bir alan sağlıyor.

Üstün tasarımıyla   
güçlü ve yeni görünüm
Yeniden tasarlanan Courier serisinin 
en dikkat çeken yönü SUV benzeri 
dış tasarımı. Dış tasarımı Courier’in 
sağlamlığını, işlevselliğini ve çok 
yönlülüğünü vurguluyor. Teknolojik 
iç tasarımında ise telefon tutucu, orta 
konsolda iki bardak tutucu ve ek saklama 
alanıyla daha fazla konfor yaratıyor.

Yeni nesil Courier’in akıllı telefon ekranını 
yansıtabilen, 8 inçlik dokunmatik ekranlı 
en yeni SYNC 4 sistemi, gelişmiş bağlantı 
ve kablosuz güncellemeleri sağlayan dahili 
bir modemle birlikte çalışıyor. Merkezi 
ekranı tamamlayan 8 inçlik dijital gösterge 
paneli, sürücü odaklı bir kokpit yaratıyor.

Yeni Courier, bağlı modemi sayesinde 
birçok bağlantılı araç özelliğini 
etkinleştirerek her an iletişimde 
ve kontrolde kalıyor. FordPass 
uygulamasıyla Yeni Courier nerede 
olursa olsun araçla bağlantıda kalmak, 
uzaktan aracı kontrol etmek ve 
araca dair güncel bilgilere erişmek 
mümkün. Yeni nesil Courier, uzaktan 
aracı çalıştırma/durdurma, kapı 
kilitlerini açma/kilitleme gibi uzaktan 
kontrol özellikleri ile donatılıyor. 
Bağlanabilirlik özellikleri ve Fordpass 
mobil uygulaması sayesinde araç 
konumu, depo doluluk oranı, tahmini 
menzil bilgisi, lastik basıncı, güncel 
kilometre bilgisi ve motor yağı kalan 
ömür bilgisi gibi verilere rahatça 
erişilebiliyor. Courier serisi; sürüşü, 
park etmeyi ve çalışmayı daha kolay, 
daha akıllı ve daha güvenli hale getiren 
akıllı destek sistemleri ile donatılıyor. 
Şerit Takip Sistemi, Çarpışma Önleme 
Yardımcısı, Akıllı Hız Yardımı, Arka 
Park Sensörü, Ön Park Sensörü ve Geri 
Görüş Kamerası gibi gelişmiş özellikler 
sürücülere benzersiz bir deneyim 
sunuyor.

Adaptif Hız Kontrol Sistemi (Otomatik 
Şanzımanda Şerit Merkezleme ve 
Dur&Kalk özelliği ile), Kör Nokta Uyarı 
Sistemi, Navigasyon, Gelişmiş Çarpışma 

Önleme Yardımcısı ve Manevra Destek 
Sistemi gibi yeni teknolojiler ise 
opsiyonel otonom teknolojileri sunuyor.

Yeni Courier serisi Kombi’de Trend, 
Deluxe, Titanium ve macera peşinde 
koşanlar için Active; Van’da ise Trend 
ve Deluxe seri stratejisiyle iç ve dış 
tasarımda, güvenlik paketinde farklı 
premium özellikler sağlıyor.

Courier’nin dünyadaki tek 
üreticisi Ford Otosan
Ford Otosan, tasarımından üretimine 
kadar her aşamasına imzasını attığı ve 
ilk kez 2014 yılında Yeniköy fabrikasında 
hattan indirdiği Courier’nin dünyadaki 
tek üretim merkezi konumunda. Ticaretin 
dinamiklerini değiştiren Courier, Ford’u 
kompakt van segmentine sokan araç 
olarak biliniyor.

Yeni nesil Ford Tourneo Courier ve Transit 
Courier, şirketin Craiova fabrikasında 
hattan indirdiği ilk araç ünvanına 
sahip. Courier serisinin tam elektrikli 
ve bağlantılı versiyonu da Craiova 
fabrikasında üretilecek ve 2024 yılında 
müşterilerle buluşacak. Ford Tourneo 
Courier 917.400 TL, Transit Courier ise 
787.900 TL başlangıç fiyatıyla satışa 
sunuldu.
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Avrupa’da elektrikli ve otonom toplu ulaşımın 
dönüşümünde öncü rol oynayan Karsan, Kuzey 

Amerika’nın ardından şimdi de Japonya pazarında 
hizmet vermeye başlıyor. Markanın tarihindeki ilk 

sağdan direksiyonlu araç olan e-JEST’i, Japonya’da 
Türk Büyükelçiliği’nde düzenlenen törende tanıtan 

Karsan, bu pazarda distribütörü Altech firmasıyla 
faaliyetlerine başladı.

Karsan Avrupa ve Kuzey 
Amerika’dan sonra şimdi de 

Japonya’nın toplu ulaşımında
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İsmi otomobil kavramıyla birlikte 
anılan bir ülkede, Türk markası olarak 
yer almaktan büyük gurur ve mutluluk 
duyduklarını söyleyen Karsan CEO’su 
Okan Baş, “Avrupa’daki başarılarımız 
ve Kuzey Amerika pazarında büyük bir 
hızla genişlettiğimiz araç parkımızın 
yanına şimdi de Japonya pazarını 
ekliyoruz. ‘Mobilitenin Geleceğinde 
Bir Adım Önde’ olma vizyonumuz ile 
dünyada toplu ulaşımı dönüştürüyoruz. 
Bu dönüşüme, 2018 yılı sonunda 6 
metrelik elektrikli minibüs e-JEST ile 
başlamıştık. Hedefimiz bu yılı 22 ülkede 
1000 adet elektrikli araca ulaşarak 
kapatmak. Kısa bir süre önce Kanada 
ile Kuzey Amerika’nın da ilk elektrikli 
minibüsü olan e-JEST modelimiz, son 3 
yıldır üst üste Avrupa’da kendi sınıfının 
en fazla tercih edilen modeli olmaya 
devam ediyor. Bu lansmanla birlikte 
Karsan olarak Japonya’ya giriş yapan ilk 
elektrikli Avrupa markası olduk. Ayrıca 
Kanada’dan Japonya’ya kadar çok geniş 
bir coğrafyada hizmet verir hale geldik. 
Gelecek yıl içinde Japonya pazarında 

da 100 adetlik satış hedefliyoruz” dedi.

“Mobilitenin Geleceğinde Bir Adım 
Önde” olma vizyonuyla dünyada toplu 
taşımanın dönüşümünde öncü rol 
oynayan Karsan, faaliyet gösterdiği 
pazarları genişletmeye devam ediyor. 
Avrupa ile başladığı yolculuğu 
Kuzey Amerika pazarıyla büyüten 
Karsan, şimdi de Japonya’da varlığını 
güçlendiriyor. Otomotiv ülkesi olarak 
bilinen Japonya pazarına Nisan 2023’de 
Altech firmasıyla gerçekleştirdiği iş 
birliği anlaşmasının ardından giriş 
yapan Karsan, e-JEST modelinin 
Japonya lansmanını gerçekleştirdi. 

Karsan Japonya’nın ilk 
Avrupalı elektrikli otobüs 
markası oldu!
Türk Büyükelçiliği’nde düzenlenen 
törene Japon basınından geniş çaplı 
bir katılım gerçekleşirken müşterilerin 
yoğun ilgisi de dikkat çekti. Karsan, 
Japonya pazarına giriş yaparak aynı 
zamanda Japonya’nın ilk Avrupalı 

elektrikli otobüs markası oldu. Karsan’ın 
büyük bir hızla büyümeye devam 
ettiğini söyleyen Karsan CEO’su Okan 
Baş, “İsmi otomobil kavramıyla birlikte 
anılan bir ülkede, Türk markası olarak 
yer almaktan büyük gurur ve mutluluk 
duyuyoruz. Avrupa’daki başarılarımız 
ve Kuzey Amerika pazarında büyük bir 
hızla genişlettiğimiz araç parkımızın 
yanına şimdi de Japonya pazarını 
ekliyoruz. ‘Mobilitenin Geleceğinde 
Bir Adım Önde’ olma vizyonumuz ile 
dünyada toplu ulaşımı dönüştürüyoruz. 
Bu dönüşüme, 2018 yılı sonunda 6 
metrelik elektrikli minibüs e-JEST ile 
başlamıştık. Bizim için ilkleri temsil 
eden Karsan e-JEST artık Japonya 
halkını da güvenli ve çevreci şekilde 
taşımaya hazır” dedi. 

Hedef önümüzdeki sene   
100 adet!
Japonya’da tanıttıkları e-JEST’in, 
Karsan’ın ilk sağdan direksiyonlu 
aracı olduğunu vurgulayan Okan Baş, 
“Fransa’dan Romanya’ya, İtalya’dan 



20 RADÜS DERGİSİ   2024

Portekiz’e, Lüksemburg’tan İspanya’ya 
kadar Avrupa’nın dört bir yanında 
yüzlerce elektrikli modelimiz hizmet 
veriyor. Bu yılı 22 ülkede 1000 adet 
elektrikli araca ulaşarak kapamayı 
bekliyoruz. Kısa bir süre önce Kanada 
ile Kuzey Amerika’nın da ilk elektrikli 
minibüsü olan e-JEST modelimiz, 

son 3 yıldır üst üste Avrupa’da kendi 
sınıfının en fazla tercih edilen modeli 
olmaya devam ediyor. Bu lansmanla 
birlikte Karsan olarak Japonya’nın ilk 
elektrikli Avrupa markası olduk. Ayrıca 
Kanada’dan Japonya’ya kadar çok geniş 
bir coğrafyada hizmet verir hale geldik. 
Japonya pazarında da önümüzdeki 

sene 100 adetlik satışa ulaşmayı 
hedefliyoruz” diye konuştu.

ALTECH CEO’su Toshishige Ikeya şunları 
söyledi: “Bu, ALTECH’in elektrikli otobüs 
çözümüyle otomobil endüstrisine girme 
konusundaki ilk deneyimi olmasına 
rağmen, zorluklara göğüs germe 
ruhumuzun bizi başarıya götüreceğine 
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inanıyoruz. Elektrikli otobüs işimizin 
gelecekte şirketimizin ana itici gücü 
olacağına inanıyoruz. Bu doğrultuda 
Karsan ile iş birliğimiz başarımızın 
anahtarı olacağını düşünüyoruz. Karsan 
ile değerli ortaklığımızı sürdürmeyi ve 
Japonya’daki elektrikli otobüs pazarını 
geliştirmek için uzun yıllar birlikte 
çalışmayı umuyoruz.”

BMW elektrik altyapısına sahip 
Karsan e-JEST, 210 kilometre 
menzile sahip!
6 metrelik elektrikli şehir minibüsü 
Karsan e-JEST, markanın elektrik 
dönüşümünde lider model olarak dikkat 
çekiyor. 22 kişilik yolcu kapasitesine 
rağmen kompakt bir boyuta sahip olan 
e-JEST, gücünü BMW’nin 135 kW’lik 
elektrik motorundan alıyor. 88 kWh 
batarya kapasitesi ile 210 kilometreye 
kadar menzile sahip olan araç, hızlı 
şarj ile 1 saatte, ev tipi gece şarjı ile 
4 saatte şarj olabiliyor. Üstelik enerji 
geri kazanımı sağlayan rejeneratif 
fren sistemi sayesinde bataryalar % 
25 oranında kendi kendini de şarj 
edebiliyor. Yüksek manevra kabiliyeti, 
geniş iç mekanı, dinamik tasarımı ve 
rakiplerini geride bırakan benzersiz 
tırmanma performansıyla ön plana 
çıkan Karsan e-JEST sunduğu sessiz 
yolculuklarla geleceğe ışık tutuyor. Araç 
kontrol sistemlerinin yer aldığı 10,1 
inçlik dokunmatik ekranı, tamamen 
dijital gösterge paneli, USB çıkışları 
ile donatılan ve talebe bağlı olarak 
Wi-Fi uyumlu altyapı sağlayan Karsan 
e-JEST’in sağdan direksiyonlu versiyonu, 
4 tekerlekte bağımsız süspansiyon 
sistemiyle yolcularına binek araç konforu 
sunuyor. ESP’den Hillholder’a kadar aktif 
ve pasif güvenlik sürüş özelliklerini bir 
arada sunan e-JEST, Avrupa ve Kuzey 
Amerika’dan sonra şimdi de Japonya’yı 
elektriklendiriyor.

Karsan Hakkında:
Türk otomotiv sanayinde 57 yılı geride 
bırakan Karsan, kurulduğu günden bu 
yana ticari araç segmentinde kendi 
markası da dahil, dünyanın önde gelen 
markaları için modern tesislerinde üretim 
yapıyor. 1981 yılından bu yana ticari 
araç üretimi gerçekleştiren Karsan’ın 
Bursa Hasanağa’daki fabrikası yılda tek 

vardiyada ~20 bin araç üretebilecek 
yapıya sahip. Binek araçtan ağır 
kamyona, minivandan otobüse kadar 
her türlü aracı üretebilecek esneklikte 
tasarlanan Hasanağa Fabrikası, Bursa 
şehir merkezine 30 km uzaklıkta olup, 99 
bin metrekaresi kapalı toplam 203 bin 
metrekarelik bir alan üzerinde yer alıyor.

Türk Otomotiv sanayisindeki tek 
bağımsız çok markalı araç üreticisi 
konumunda yer alan Karsan, mobilitenin 
geleceğinde bir adım önde olma 
vizyonu doğrultusunda iş ortakları ve 
lisansörleri ile birlikte yeni ve mevcut 
ürünlerin türevlerini geliştirerek yolcu 
taşımacılığında tüm segmentlerde 
yer almayı hedefliyor. Toplu taşıma 
sektöründe “yenilikçi ürün ve hizmetleri”, 
“fikirden pazara” geliştirmek ve pazara 
sunmak için faaliyetlerini sürdüren 
Karsan, özellikle Ana Üretici/OEM iş 
kolunu güçlendirmeyi amaçlıyor.

Karsan, Ar-Ge’den üretime, 
pazarlamadan satış ve satış sonrası 
faaliyetlere kadar otomotiv değer 
zincirinin tamamını yönetiyor. Karsan 
kendi markası altında çevre dostu Jest 
ve Atak modellerini üretiyor. Avrupa’da 
sınıfının lideri %100 elektrikli e-JEST 
ve e-ATAK modellerinin üretimini 
gerçekleştiren Karsan, yerli teknoloji 

şirketi ADASTEC ile de Seviye 4 sürücüsüz 
otobüs Autonomous e-ATAK modelinin 
üretim ve satışını gerçekleştiriyor. %100 
elektrikli olan Karsan markalı uzun 
otobüsler 10-12-18 metrelik e-ATA serisi 
ve Hidrojenli 12 metrelik e-ATA Hydrogen 
araçlarıyla birlikte Menarinibus için 
de 10-12-18 metre otobüsleri üreten 
Karsan, 2022 itibariyle Renault markası 
için Megane Sedan otomobillerinin de 
üretimini gerçekleştiriyor. Karsan araç 
üretiminin yanı sıra, Organize Sanayi 
Bölgesi’nde yer alan fabrikasında 
endüstriyel hizmetler de sağlıyor.

ALTECH Hakkında: 
Baskı ve paketleme, ilaç, yiyecek ve 
içecek, otomotiv ve elektronik gibi 
yerli imalat endüstrilerini desteklemek 
için başta Avrupa ve Amerika 
Birleşik Devletleri olmak üzere son 
teknoloji ürünü endüstriyel makine ve 
ekipmanların ithalatında uzmanlaşmış 
bir Japon ticaret şirketidir. Pazardaki 
dinamik değişimler altında müşterilerin 
çeşitlenen ihtiyaçlarını karşılamak için, 
metal ve plastikle ilgili ekipmanlar, 3D 
yazıcılar, otonom taşıma robotları dahil 
olmak üzere isteğe bağlı paketleme 
makineleri, şişeden şişeye geri dönüşüm 
ve tümleşik iletişim sistemleri ile geniş 
ürün yelpazesi sunar.
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Man Kamyon ve Otobüs 
Ticaret A.Ş. başarılı bir yılı

geride bıraktı
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş., MAN Truck & Bus bünyesinde 
her yıl dünya çapında en iyi performansı sergileyen ülkeye verilen 

‘Market of the Year’ ödülünü üst üste 3’üncü kez Türkiye’ye 
getirerek, pazardaki iddiasını ortaya koydu. MAN Kamyon ve 

Otobüs Ticaret A.Ş. Kamyon Satış Direktörü Serkan Sara, “2022 
yılı kamyon pazarı, son 10 yılın en yüksek ikinci pazarı olmuştu. 

2023 yılında ise deprem felaketi, Mayıs ayı seçimlerinin yol açtığı 
belirsizlik, yüksek enflasyonu düşürme amaçlı parasal sıkılaştırma 

ve kredi sınırlama politikaları gibi faktörler kamyon pazarını 
zorlayan etkenler oldu. Ancak tüm bunlara rağmen 2023 yılı ise 

henüz ilk 10 aylık verileriyle dahi 2022 yılını neredeyse yakalamış 
durumda. 2023 ilk 10 ayındaki kamyon satışları, geçen yılın aynı 

dönemine göre % 25’lik büyüme gösterdi”
açıklamasında bulundu.
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OTOBÜS
2023 yılında seyahat otobüsünde rekor 
pazar payına ulaşan MAN, belediye ve 
şehir içi otobüs satışlarında da önemli 
başarılara imza attı. MAN Kamyon 
ve Otobüs Ticaret A.Ş. Otobüs Satış 
Direktörü Can Cansu, “Lion’s Coach 
2023’te de seçkin firmaların öncelikli 
tercihi olmaya devam etti ve kendi 
rekorunu kırarak seyahat otobüsü 
pazarında % 22’nin üzerinde bir paya 
ulaştı. Bununla beraber Belediye 
Otobüsü pazarında ise yaklaşık % 8’lik 
pazar payına sahip olduk. 

MAN otobüslerinin, üstün nitelikleri ile 
elde ettiği prestijli ödül koleksiyonuna, 
elektrikli şehir içi otobüsümüz MAN Lion’s 
City E de eşlik ediyor. Sıfır emisyon ve 
etkileyici menzili, çevre dostu motoru, ileri 
teknolojisi ve etkileyici efektif tasarımı 
ile MAN Lion’s City E, geçtiğimiz yıllarda 
olduğu gibi bu yıl ve 2024 yılına ait ödülleri 
topladı. Avrupa pazarında kısa sürede % 13 
pay ile ikinci sıraya oturan Lion’s City E için 
Türkiye’de de, ilerleyen süreçte önde gelen 
büyükşehir belediyelerimizle iş birliği 
yapmayı hedefliyoruz” dedi.

SATIŞ SONRASI HİZMETLER
Müşterilerine en yüksek standartlarda 
hizmet vermeyi kendine görev edinen 
MAN Müşteri Hizmetleri, 2023 yılında 
yeni açmış olduğu servis noktaları ile 
hizmet ağını genişletti, güçlendirdi.

Son bir yıl içerisinde İstanbul Anadolu 
yakası, Kayseri ve Antalya olmak üzere 3 
ilave servis noktasını hizmete açtıklarını 
belirten MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret 
A.Ş. Müşteri Hizmetleri Direktörü Aydın 
Yumrukçal, “Bir taraftan ilave servis 
yatırımları yaparken diğer taraftan da 
mevcut noktalardaki tesislerimizi daha 
modern hale getiriyoruz. Yaptığımız 

yenilik ve attığımız adımlar sayesinde 
bugün Türkiye pazarına daha iyi ve 
yaygın hizmet sunmaktayız” dedi. 

TOPUSED
MAN TopUsed, 2023 yılında avantajlı 
kampanyaları, müşteriyi düşünen çözüm 
önerileri ve hizmet kalitesi ile ikinci elde 
kurumsal güvenin, şeffaflığın ve müşteri 
memnuniyetinin adresi oldu.

2023’te hem hedeflerine hem de yüksek 
müşteri memnuniyetine ulaştıklarını 
belirten MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret 
A.Ş. Hafif Ticari Araçlar (HTA) ve İkinci El 
Satış Direktörü Cumhur Kutlubay, “MAN 
TopUsed olarak, yıl içinde müşterilerimize 
sunduğumuz avantajlı kampanyalar 
sayesinde zorlu bir yılı, başarıyla geride 
bıraktı. Özellikle sektörde öncülük 
ettiğimiz kişiye özel uzatılmış garanti 
ve bakım paketlerinin yanı sırda 
finansman ve teknik modifikasyon 
çözümleri ile zorlu bir yılı başarıyla 
tamamladık. Ayrıca şehirlerarası otobüs 
pazarında da müşterilerimizin ihtiyaçları 
doğrultusunda hayata geçirdiğimiz 
özelleştirilmiş finansman desteği ve satış 
sonrası hizmetlerimizle önemli bir satış 
başarısına ulaştık” dedi.

HTA
MAN hafif ticari aracı TGE ile 2023 
yılında da önemli başarılara imza attı. 
Yılın ilk 3 çeyreğinde % 60’a yakın bir 
büyüme gösteren pazarda MAN TGE, 

pandemi sürecinde tedarik nedeniyle 
pazara sunamadığı ve yeni modelleri 
portföyüne ekleyerek, müşterilerinin 
ihtiyaçlarına hızlı çözümler sundu.

2023’ü genel anlamda iyi geçirdiklerini 
belirten MAN Kamyon ve Otobüs 
Ticaret A.Ş. Hafif Ticari Araçlar 
(HTA) ve İkinci El Satış Direktörü 
Cumhur Kutlubay, “Yıl içinde ürün 
portföyümüzü yeni ürünlerle daha 
da güçlendirdik. Özellikle filo alımları 
noktasında İstanbul, Bursa, Ankara 
ve Antalya gibi etkin pazarlarda 
müşterilerimize önemli satışlar 
gerçekleştirdik. Bu satışlarla aynı 
zamanda, MAN TGE’nin hem bireysel 
kullanım hem de filolar için cazip 
ve karlı bir yatırım aracı olduğunu 
kanıtladık. Ayrıca geçen yıl başlayan 
satış ve servis ağımıza yeni partnerlerin 
eklenmesi süreci, 2023 yılında da hız 
kaybetmeden devam etti. Yeni bayi ve 
servisler ile satış ve servis altyapımızı 
daha da genişlettik, güçlendirdik” dedi.

MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret 
A.Ş.’nin geleneksel Yıllık Değerlendirme 
Toplantısı, İstanbul’da gerçekleştirildi. 

Toplantıya, MAN Kamyon ve Otobüs 
Ticaret A.Ş. adına Kamyon Satış 
Direktörü Serkan Sara, Otobüs Satış 
Direktörü Can Cansu, Müşteri Hizmetleri 
Direktörü Aydın Yumrukçal, Hafif Ticari 
Araçlar ve İkinci El Satış Direktörü 
Cumhur Kutlubay katıldı. 

Toplantıda, sektör ve şirket bazında 
2023 yılına dair değerlendirmeler ve 
2024’e ilişkin öngörüler paylaşıldı.

Toplantıya ilişkin genel özet basın 
bülteni ile Kamyon, Otobüs, Satış 
Sonrası Hizmetler, TopUsed ve Hafif 
Ticari Araç detaylı bültenlerini, 
görselleriyle birlikte aşağıda 
değerlendirmelerinize sunarız.
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Türkiye’nin öncü otomotiv sanayi 
şirketlerinden Otokar, İnsan Kaynakları 

ve çevreye duyarlı sürdürülebilirlik 
çalışmalarıyla Sakarya Ticaret 

ve Sanayi Odası’nın düzenlediği 
“Sakarya’nın Yıldızları Ödül Töreni”nde 

2 ödüle birden layık görüldü. 

Koç Topluluğu şirketlerinden Otokar, 
kuruluşunun 106. yılını kutlayan 
Sakarya Ticaret ve Sanayi Odası 
(SATSO) tarafından geleneksel hale 
getirilen “Sakarya’nın Yıldızları Ödül 
Töreni”nde 2 ödüle birden layık görüldü. 
Sakarya Valisi Yaşar Karadeniz, Sakarya 
Büyükşehir Belediye Başkanı Ekrem 
Yüce, Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği 
Başkanı M. Rifat Hisarcıklıoğlu, SATSO 
Başkanı Akgün Altuğ katılımıyla Sakarya 
Radisson Blu Hotel’de gerçekleştirilen 
ödül töreninde 10 farklı kategoride 
ödüller takdim edildi. 

Çevresel, sosyal, yönetişim alanlarında 
sorumlu, paydaş katılımını gözeten 
Otokar, sürdürülebilirlik çalışmaları 
kapsamında iş stratejisini güçlendirecek, 

çevreye, insana ve geleceğe saygılı bir 
yol haritası izliyor. Elektrikli ve alternatif 
yakıtlı araçların geliştirilmesine yönelik 
projelerin yanı sıra, üretimde sera gazı 
emisyonlarının azaltılmasına odaklanan 
teknolojilere de yatırım yapan Otokar, 
organizasyonda “Çevre Ödülü” nün 
sahibi oldu.

Çalışanlarını en büyük sermayesi olarak 
değerlendiren, kurumsal politika ve 
uygulamalarını insanı merkeze alan 
bir yaklaşımla geliştiren Otokar, ikinci 
ödülünü ise İnsan Kaynakları alanında 
aldı. 2022 yılı Türkiye İş Kurumu (İŞKUR) 
verilerine göre Sakarya’da en fazla 
istihdam gerçekleştirerek 1’inci sırada 
yer alan Otokar, törende “İstihdam 
Ödülü”nün de sahibi oldu.

SATSO’dan Otokar’a
2 ödül birden
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Mercedes-Benz Türk Filenin 
Sultanları ve Filenin Efeleri’ni 

yeni zaferlere taşıyacak

Mercedes-Benz Türk, Kadın ve Erkek Milli Voleybol 
Takımlarının resmi ulaşım sponsoru oldu. Son 

dönemde üst üste kazandığı tarihi galibiyetlerle 
dünya sıralamasında birinci sıraya yerleşen 

ve 2024 Paris Olimpiyatları’na katılmaya hak 
kazanan Filenin Sultanları ile CEV Avrupa Altın Ligi 

ve Challenger Cup Şampiyonu olan Filenin Efeleri 
yeni başarılara Mercedes Benz Türk’ün kendileri 

için özel olarak tasarladığı otobüsle ulaşacak.
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Mercedes-Benz Türk, Türkiye Voleybol 
Federasyonu ile başlayan iş birliği 
kapsamında Voleybol Milli Takımları 
Resmi Ulaşım Sponsorluğunu üstlendi. 
Ağustos 2023 itibarıyla başlayan anlaşma 
çerçevesinde Mercedes-Benz Türk, Kadın 
ve Erkek Milli Voleybol Takımlarının resmi 
ulaşım sponsoru oldu. Sporcuların ihtiyaç, 
konfor ve güvenliğini en üst düzeyde 
sağlayacak şekilde tasarlanan Mercedes-
Benz otobüs, eşsiz başarılara imza atan 
kadın ve erkek milli voleybol takımlarını 
başarıdan başarıya taşıyacak.

“Yirmi beş yılı aşkın süredir 
ülkemizde sporu kararlılıkla 
destekliyoruz”
Ağır ticari araç endüstrisinin öncüsü 
olarak faaliyet gösteren Mercedes-Benz 
Türk’ün, gerçekleştirdiği sponsorluk 
anlaşmalarıyla uzun yıllardır farklı 
branşlardaki takımları desteklediğinin 
altını çizen Mercedes-Benz Türk İcra 
Kurulu Başkanı Süer Sülün şunları 
söyledi: “Biz; Mercedes-Benz Türk 
olarak 56 yıldır Türkiye’de faaliyet 
gösteriyoruz. Türkiye’nin en büyük 
ağır ticari araç üreticisi olarak, faaliyet 
ve operasyonlarımızla her zaman 
gurur duyuyoruz. Ancak bununla da 
yetinmiyoruz. Tüm faaliyetlerimizin 
yanına sosyal faydayı da ekliyoruz. 
Üretmenin yanı sıra ülkemizi ileriye 
taşımanın ancak sanat, spor ve eğitim 
alanlarında uluslararası standardı 
yakalamakla mümkün olacağını 
biliyoruz. Bu bilinçle milli sporcularımızı 
yirmi beş yılı aşkın süredir başarıya 
taşıyor, ülkemizde sporu kararlılıkla 
destekliyoruz. Bu yıl da, Türkiye 
Voleybol Federasyonu ile başlayan 

spor sponsorluğumuz kapsamında, 
Voleybol Milli Takımları Resmi Ulaşım 
Sponsorluğunu üstlendiğimiz için 
mutluyuz. Cumhuriyet’imizin 100. yılında, 
spor alanında dünya standartlarında bir 
yere sahip olduğumuzu, kazandıkları 
uluslararası başarılarla gösteren A Milli 
Kadın ve Erkek Voleybol Takımlarımıza 
tebriklerimi sunuyorum. Mercedes-
Benz Türk olarak Filenin Sultanları ve 
Filenin Efeleri’nin bundan sonraki başarı 
yolculuklarında da yanlarında olmaya 
devam edeceğiz.”

 “Sırada olimpiyat madalyası var’
Türkiye Voleybol Federasyonu Başkanı 
Mehmet Akif Üstündağ ise hem erkek hem 
de kadın Milli Voleybol Takımlarımızın bu 
yaz elde ettikleri başarılarla tüm Türkiye’yi 
gururlandırdığını belirtti. Üstündağ, 
“Filenin Sultanları, bu yaz katıldığı tüm 
organizasyonlarda şampiyon olarak 
dünya sıralamasında 1 numaraya yükseldi 
ve Paris 2024 Olimpiyat Oyunları’na 
katılma hakkı elde etti. Filenin Efeleri 
de Avrupa Altın Ligi’nde şampiyon 
olarak katıldığı Challenger Kupası’nda 
bir ilki başararak şampiyon oldu ve 
Milletler Ligi’ne katılma hakkı kazandı. 
2024 yılında hem kadın hem erkek Milli 
Takımlarımızla Milletler Ligi’nde mücadele 
edeceğiz. Hiçbir başarı tesadüf değil. 
Bu başarılar için çok çalışıyoruz. Şimdi 
hedefimiz; hem kadın hem de erkek Milli 
Takımlarımızla olimpiyatlara katılmak. 
Olimpiyatlarda kürsüde yer alarak madalya 
kazanmak istiyoruz. Türk sporunda bir 
ilki daha gerçekleştireceğimize yürekten 
inanıyorum. Mercedes-Benz Türk’e bu 
önemli yolculukta bize eşlik ettikleri ve 
sporcularımıza destek verdikleri için çok 
teşekkür ediyoruz. Bu desteğin uzun yıllar 
devam etmesini temenni ediyoruz” dedi.
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İnci Holding’te Cihan Elbirlik 
dönemi
başladı

İnci Holding’in geleneksel yıl 
sonu etkinliği Cevdet İnci Onur 

Gecesi 22 Aralık’ta görkemli 
bir kutlama ile gerçekleştirildi. 

Bu yılki organizasyonda, 
Başkanlık Devir Töreni geceye 

damgasını vurdu. 8 yıldır 
İnci Holding Yönetim Kurulu 
Başkanı olarak görev yapan 
Neşe Gök, başkanlığı Cihan 

Elbirlik’e devretti. Cevdet İnci 
anısına her yıl geleneksel 

olarak düzenlenen gecede, 
İnci Holding çalışanlarının 

başarılı proje ve fikirleri 
“Cevdet İnci Teşvik Ödülleri”, 
“Toplumsal Mesaj Ödülleri”, 

“İç Denetim Ödülleri” ve
“İş Sağlığı ve Güvenliği Ödülü” 

kapsamında ödüllendirildi.
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Türkiye’nin köklü kuruluşlarından İnci 
Holding’in yöneticileri ve çalışanları, 
Cevdet İnci Onur Gecesi ve Başkanlık Devir 
Töreni etkinliğinde bir araya geldi. Kurucu 
Cevdet İnci’nin anıldığı gecede, yönetim 
kurulu başkanlığında 8 yılını tamamlayan 
Neşe Gök, düzenlenen törenle görevi 
kendisi gibi üçüncü kuşağın temsilcisi olan 
Cihan Elbirlik’e devretti. Devir, geleneksel 
bir şekilde Başkanlık Devir sembolünün el 
değiştirmesiyle birlikte gerçekleştirildi. 

Daha büyük işler başaracağız
Veda konuşmasında 8 yıl boyunca tüm 
çalışma arkadaşlarına emekleri için 
teşekkür eden Gök, kurucu merhum 
Cevdet İnci’den sonra en uzun başkanlık 
yapan yönetici olduğunu belirtti. 
Tüm geçmiş dönem Yönetim Kurulu 
Başkanları’nın da Neşe Gök’e teşekkür 
ettikleri, Cihan Elbirlik’e el verdikleri 
törende İnci Holding Yeni Yönetim Kurulu 
Başkanı Cihan Elbirlik, “İnci Holding olarak, 
dünya otomotiv sektörünün önde gelen 
şirketleri arasında yer alıyorsak kurucumuz 
Cevdet İnci’den devraldığımız değerler 
sayesindedir. Onun girişimci ruhu ve 
vizyonu, kurumsal yapımız, demokratik ve 
şeffaf yönetim anlayışımız bizi bugünlere 
taşıdı. 3 nesildir değişiyor, gelişiyor ve 
büyüyoruz. Global iş ortaklarımızla 
birlikte bilgi ve tecrübelerimizi paylaşıyor, 
yetenek ve altyapımızı güçlendirmeye 
devam ediyoruz. Yıllar önce lastiğe 
bakınca jantı ve aküyü de iş fırsatı olarak 
gören dedemizden öğrendiklerimiz çok. 
Bugün üçüncü kuşağın bir temsilcisi 
olarak başkanlık bayrağını büyük bir 
mutlulukla, gururla devralıyorum. İnci 
Holding kültüründen, deneyimlerinden 

aldığım güçle sizlerle birlikte daha büyük 
işler başaracağımıza yürekten inanıyorum” 
diye konuştu.

Sürdürülebilir ve karlı büyümeye 
devam edeceğiz
İnci Holding CEO ve Yönetim Kurulu 
Üyesi Zeki Şafak Ozan ise Cevdet İnci 
Ödülleri’nin genel şirket başarısına 
olumlu etkilerine vurgu yaparak, 
“Cumhuriyetimizin 100. yılında, 11 
şirket, 9 fabrika ve 3 bin 200 çalışanımız, 
35 yılda kurduğumuz güçlü global 
ortaklıklar, yaptığımız yatırımlar, 
sağladığımız istihdam ile Türkiye 
ekonomisi için değer yaratmaya, 
değişim ve gelişim felsefemizi 
sürdürerek yeni yatırımlarla büyümeye 
devam ediyoruz. Son 5 yılda yaptığımız 
yatırım tutarı 250 milyon doları aşmış 
durumda. İkinci 5 yılda ana faaliyet 
alanlarımızdaki sürdürülebilir karlı 
büyümenin artarak devam etmesinin 
yanında bilhassa, teknoloji yatırımlarının 

arttığı ve girişim ekosistemiyle 
entegrasyon çalışmaların daha da 
hızlandığı bir dönem olacak. Bize güç 
veren, pusulamız olan değerlerimiz ve 
eşsiz insan kaynağımız sayesinde yeni 
yılda da iş başarılarımızın artarak devam 
edeceğine olan inancımız tam” dedi.

Ödüller sahiplerini buldu
Konuşmaların ardından “Cevdet İnci 
Teşvik Ödülleri”, “Toplumsal Mesaj 
Ödülleri”, “İç Denetim Ödülleri” ve “İş 
Sağlığı ve Güvenliği Ödülü” takdim 
edildi. “Cevdet İnci Teşvik Ödülleri” 2005 
yılından bu yana İnci Vakfı tarafından grup 
şirketlerinde çalışan ve şirketinin veya 
biriminin üretimini, verimliliğini ve hizmet 
kalitesini artıran ekiplere ve çalışanlarına 
veriliyor. AR-GE / Ürge, Üretim, Hizmet, 
İnovasyon ve Kurumsal Sosyal Sorumluluk 
kategorilerinde verilen Cevdet İnci 
Teşvik Ödülleri’nde bu yıl 21 proje 
değerlendirildi. Tüm aday projeler, Ön 
Jüri ve Final Jüri olmak üzere 2 aşamalı bir 
değerlendirmeden geçti. Üretim, Hizmet, 
AR-GE, ve Kurumsal Sosyal Sorumluluk 
kategorilerinde başvuru yapan projeler 
arasından verimlilik açısından en büyük 
katkısı olan projeler ödülün sahibi oluyor. 
İnovasyon Özel Ödülü’nün sahibi ise diğer 
kategorilere başvuran projeler arasından 
jüri tarafından belirleniyor. 

İnci Holding’in çalışanların önerisi 
arasından seçtiği bu yılki Toplumsal 
Mesaj’ı da “Sürdürülebilir bir gelecek 
için üretimde sorumluluk, tüketimde 
farkındalık.” olarak belirlendi. İzmir’de 
İstinyePark içerisinde yer alan İstinyeArt 
%100 Performans Arena’da gerçekleşen 
gece Emir Ersoy ve Orkestrasının verdiği 
konserle sona erdi.
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Çelikler Seyitömer Elektrik Üretim A.Ş.’ye Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş.’nin teslimatları devam ediyorÇelikler Seyitömer Elektrik Üretim A.Ş.’ye Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş.’nin teslimatları devam ediyor

20 adet Komatsu
HD785-8E0 Kaya Kamyonu, 
Çelikler Seyitömer Termik 

Santrali’ne teslim edildi
Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş. tarafından Türkiye’de temsil edilen lider 
iş makinası üreticisi Komatsu, Çelikler Seyitömer Elektrik Üretim A.Ş.’nin 

Kınık’taki maden sahası çalışmaları için sipariş ettiği 20 adet HD785-8E0 
model kaya kamyonlarının teslimatlarına başladı. Çelikler Seyitömer 

Termik Santrali’ndeki görevlerine hazır olan Komatsu HD785-8E0’lar,
895 kW/1200 HP’lik güç ve 60 m3’lük damperiyle 

100 ton yük kapasitesi sunabilen 
teknik özellikleriyle, sahadaki 

faaliyetlerin daha verimli 
tamamlanabilmesine 

destek olacak. 
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Japonya merkezli Marubeni Corporation 
iştiraki olan Marubeni Dağıtım ve Servis 
A.Ş., Türkiye’de temsil ettiği Komatsu ile 
yeni bir teslimatı daha gerçekleştirdi. 
Çelikler Seyitömer Elektrik Üretim A.Ş. 
tarafından Kütahya Kınık’taki Çelikler 
Seyitömer Termik Santrali’nde kullanılmak 
üzere, Marubeni Dağıtım ve Servis’e sipariş 
edilen 20 adet Komatsu HD785-8E0 kaya 
kamyonları, Marubeni Dağıtım ve Servis İş 
ve Maden Makinalarından Sorumlu COO 
Burçak Birand, İş ve Maden Makinaları 
Satış Ülke Müdürü Cem Bingöl ile İş ve 
Maden Makinaları Saha Satış Müdürü 
Atahan Serdaroğlu tarafından, Çelikler 
Holding Yönetim Kurulu Üyeleri Hasan 
Çelik ve Muhammet Çelik’e teslim edildi.

Hasan Çelik: “Daha verimli bir 
enerji üretimine odaklanıyoruz”
Çelikler Seyitömer Termik Santrali’nde 
kullanılmak üzere sipariş ettikleri 
araçların teslimatında, yeni kamyonların 
kullanım alanlarına dair bilgiler veren 
Çelikler Holding Yönetim Kurulu Üyesi 
Hasan Çelik; “Temelleri 1958 yılında, 
değerli kurucumuz Osman Çelik 
tarafından atılan Çelikler Holding olarak, 
enerji, maden, inşaat, taahhüt ve turizm 
sektörlerindeki faaliyetlerimizi istikrarlı 
bir şekilde sürdürüyoruz. Ülkemiz 
elektriğinin önemli bölümünü, yerli 
ve milli kaynaklarımız ile, dünyadaki 
son teknolojiyi kullanarak üretirken, 
kendi alanının en iyilerinden Komatsu 
ile çalışmaya karar verdik. Termik, 
hidroelektrik ve jeotermal elektrik 
santrallerimiz ile Türkiye’nin en büyük 
elektrik üretim şirketlerinden biri olarak, 
Çelikler Seyitömer Termik Santrali’mize, 
Komatsu’nun HD785-8E0 kamyonlarını 

dahil ederek çok daha verimli bir üretime 
odaklanacağımızı öngörüyoruz. Kaya 
kamyonlarına yaptığımız yeni yatırımın 
gerçekleşmesinde emeği geçen tüm 
Marubeni Dağıtım ve Servis yetkililerine 
teşekkür ediyor, araçlarımızın hem 
şirketimize hem de ülkemize hayırlı 
olmasını diliyoruz” dedi.

Burçak Birand: “Komatsu 
HD785-8E0 ile operasyonlar 
kolaylaşıyor, operatörlerin 
konforu üst düzeye taşınıyor”
İş makinaları sektöründe yeni nesil 
motor teknolojisini başlatan Komatsu 
iş makinalarını, iş ortaklarıyla 
buluşturduklarını belirten Marubeni 
Dağıtım ve Servis İş ve Maden 
Makinalarından Sorumlu COO Burçak 
Birand; “Marubeni Dağıtım ve Servis 
olarak, dünyanın, alanındaki en 
etkili markalarını temsil ediyoruz. 
Dünyanın en prestijli, kalitesiyle öncü, 
teknolojileriyle verimliliğe katkı sağlayan 
Komatsu markamızda, madencilik 

alanındaki müşterilerimizin ihtiyaçlarına 
uygun ürünler sunuyor, satış sonrası 
hizmetlerimizle de çözüm ortağı 
oluyoruz. Çelikler Seyitömer Termik 
Santrali’ne teslim ettiğimiz 20 adet 
Komatsu HD785-8E0 kaya kamyonuyla 
hem şirketin verimliliği artacak hem 
operasyonun işleyişi kolaylaşacak 
hem de operatörlerin konforu bir üst 
düzeye taşınacak. Yol dışı kamyonlar 
arenasının yıldızlarından olan yeni 
ürünümüzün tüm Çelikler Seyitler Termik 
Santrali çalışanlarına hayırlı olmasını 
diliyor, Çelikler Holding’in tercihini 
Marubeni Dağıtım ve Servis’ten yana 
kullanmasından dolayı teşekkürlerimizi 
sunuyoruz” dedi.

“Yeni Çağ”ı başlatan 
Komatsu’dan verimliliği  
artıran kamyonlar
Çelikler Seyitömer Termik Santrali’nde 
kullanılmak üzere sipariş edilen Komatsu 
HD785-8E0 kaya kamyonu, Komatsu 
tarafından “Yeni Çağ” olarak adlandırılan 
yeni nesil motor teknolojisini barındırıyor. 
Komatsu HD785-8E0’ın, 1900 d/d’da 895 
kW (1200 HP) güç üretebilen, 30.48 litrelik, 
12 silindirli motorunda, Komatsu’nun 
Dizel Partikül Filtresi (KDPF), Değişken 
Zamanlamalı Turbo (VGT) ve Egzoz Gazı 
Devirdaimi (EGR) teknolojileri kullanılıyor. 
Her zamankinden daha verimli bir işletim 
maliyeti sunmasıyla öne çıkan Komatsu 
HD785-8E0, maden sahalarındaki 
zorlu koşulların üstesinden kolaylıkla 
geliyor. 73.800 kg’lık boş ağırlığı ve 60 
metreküplük damperiyle 100 tonluk yük 
kapasitesi sunan Komatsu HD785-8E0, 
markanın en görkemli ve en yüksek 
kapasiteli yeni ürünlerinin başında geliyor. 
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Avrupa’daki CO2 emisyonlarının 
% 7’sinden sorumlu olan karayolu 

yük taşımacılığındaki önemli 
bir oyuncu, küresel ısınmanın 

sınırlandırılmasına nasıl katkıda 
bulunabilir? Renault Trucks Başkanı 

Bruno Blin, bu konuda ilk bilgileri 
veriyor. Şirketin nasıl organize 

olduğunu, karbon ayak izini hızlı 
ve büyük ölçüde azaltmak için 

nasıl önemli değişiklikler yaptığını 
“Dekarbonizasyonu Hedefleyen İyi 

Hareket» adıyla ilki 8 Kasım 2023’te 
gösterime giren yedi bölümlük bir 

web dizisinde açıklıyor. 

Bruno Blin, dekarbonizasyonu 
hedefleyen “Good Move” serisinin açılış 
cümlelerinde; “Küresel ısınma bir gerçek. 
Hepimiz, bireysel olarak kararlarımızdan 
ve eylemlerimizden sorumluyuz. Bu, 
dünya genelinde yol kat eden kamyonları 
üreten Renault Trucks’ın Başkanı olarak 
benim için ne anlama geliyor?” diyor. 

Karayolu yük taşımacılığı, Avrupa’daki 
toplam CO2 emisyonlarının %7’sini 
oluşturduğundan iklim değişikliğiyle 
mücadelede kilit bir sektör oluyor. 
Bruno Blin, “Sorunun bir parçasıyız. Bu 
da sorunu çözmede temel bir rolümüz 
olduğu anlamına geliyor. Artık küçük 
adımlarla yetinemeyeceğimiz için 
Renault Trucks olarak sektörümüzün 
dekarbonizasyon çabasını 
desteklemek ve kaynakları korumak 
doğrultusunda taahhütlerde 
bulunduk. Hâlihazırda uygulamaya 
koyduğumuz birçok somut eylem 
bulunuyor. Elbette hâlâ yapılması 
gereken çok şey var. Bu seride bunları 
paylaşmak ve belgelemek istedim” 
şeklinde açıklıyor. 

Belgesel formatında yedi bölümlük 
bir web dizisi olan dekarbonizasyonu 
hedefleyen “Good Move” serisinde Bruno 
Blin, bir şirket çalışanı eşliğinde farklı 
uzmanlarla da buluşuyor. Bir batarya 
geri dönüşüm uzmanı, bir fabrika 
müdürü, bir şehir içi lojistik uzmanı, 
buzulbilimci ve Hükümetler arası İklim 
Değişikliği Paneli’nin (IPCC) bir üyesi 
belgesele konuk oluyor. Tüm uzmanlar, 
uygulamalarda, modellerde ve en 
önemlisi zihniyette değişimi kolektif 
olarak benimseme arzusunu paylaşıyor. 
Çünkü iklim sorununa çözüm iş birliği ve 
inovasyonda yatıyor.

Serideki yedi bölümün her biri, geçiş 
sürecinin belirli bir yönünü araştırıyor 
ve Renault Trucks’ın sürdürülebilir 
taşımacılığa geçişe öncülük etme 
konusundaki kararlılığını vurguluyor. 
Seri, https://www.youtube.com/@
RenaultTrucksTurkiye adresinden Türkçe 
altyazı ile izlenebilir. Dekarbonizasyonu 
Hedefleyen “Good Move” filminin 
yapımcılığını ise Fransız Alunites ajansıyla 
birlikte Régis Granet üstlendi.

“Good Move”, “Good Move”, 
Renault Trucks’ın Renault Trucks’ın 

ekolojik ekolojik 
dönüşümünün dönüşümünün 

merkezine bir merkezine bir 
yolculukyolculuk

yapıyoryapıyor
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Volvo Trucks, DSV Lojistik’e
en büyük elektrikli kamyon 

filo teslimatını gerçekleştirdi
Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş. 
distribütörlüğünde temsil edilen Volvo 
Trucks’ın “2024 Uluslararası Yılın 
Kamyonu” ödüllü Volvo FH Electric 
modelinden oluşan filo teslimatı DSV 
Lojistik firmasına gerçekleştirildi. 
Teslimat töreni, Türkiye’nin en büyük 
ölçekli ve Dünya’nın sayılı laboratuvarları 
arasında yer alan İTÜ Fuat Külünk Yüksek 
Gerilim Laboratuvarı’nda gerçekleştirildi. 
Bu vesileyle, İTÜ Fuat Külünk Yüksek 
Gerilim Laboratuvarı, ilk defa bir 
elektrikli kamyon filo teslimatına ev 
sahipliği yaptı.
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Taşımacılık Sektöründe Bir İlk!
Teslimat töreninin ilk konuşmacısı 
olan Marubeni Dağıtım ve Servis A.Ş. 
Genel Müdürü Eşref Zeka, DSV Lojistik 
ile kurulan iş birliğinden duyduğu 
memnuniyeti dile getirirken, “Bugünkü 
teslimatımız sektörde bir ilk ve 
büyümenin bir parçası ama onun ötesinde 
sürdürülebilirlik hedeflerimize doğru 
atılan çok değerli bir adım. Teslimatımızın 
tüm lojistik sektörüne farkındalık 
anlamında, özellikle elektromobilitenin 
gelecek için vazgeçilmez olduğunu 
hatırlatmasını diliyorum” sözleriyle 
gelecek hedeflerinden bahsetti. Eşref 
Zeka konuşmasında, bunun uzun bir 
yolculuk olduğunu ve tüm ekosistemin, 
tüm paydaşların birlikte ortak anlayış ile 
hareket etmesi gerektiğini ifade etti. Bu 
ortak anlayışın Marubeni, Volvo Trucks ve 
DSV Lojistik ile hayata geçmiş olduğunu 
vurgulayan Zeka, Marubeni Dağıtım ve 
Servis A.Ş. distribütörlüğündeki Volvo 
Trucks markasına duydukları güven için 
DSV Lojistik firmasına teşekkür ederek 
konuşmasını tamamladı. 

İklim Hedeflerimize Ulaşmak 
İçin İş Birliği Yapmak Kritik 
Öneme Sahip!
Törende söz alan DSV Lojistik CEO’su 
Ozan Önder, DSV’nin kısa ve uzun 
vadeli hedeflerinden bahsederek, 
“Operasyonlarımızda çevre üzerindeki 
etkimizi azaltmaya kararlıyız. Önde 
gelen bir küresel lojistik şirketi olarak, 
iklim değişikliğiyle mücadelede 
aktif rol almak ve lojistik sektöründe 
karbondan arınmayı sağlamak için 
sorumluluğumuzun bilincindeyiz. Karbon 
emisyonlarımızı azaltmak, DSV’nin 
gelecek hedefinin merkezinde yer 
almaktadır. Sürdürülebilirlik hedeflerimize 
ulaşmaya çalışırken bizi destekleyecek 
yeni girişimler ve teknolojileri uygulamak 
için departmanlarımız ve ülkeler 
genelinde sektör ortaklarımızla birlikte 
çalışmaktayız. Marubeni Dağıtım ve 
Servis distribütörlüğündeki Volvo Trucks 
markasıyla yapılan bu anlaşma, doğru 
ticari ve çevre koşulları sağlandığında 
elektrikli filo değişiminin önemli bir 
örneğidir. İklim hedeflerimize ulaşmak 
için enerji tedarikçileriyle ve Marubeni 
Dağıtım ve Servis, Volvo Trucks gibi büyük 
şirketlerle iş birliği yapmanın kritik önem 

taşıdığına inanıyoruz” diyerek sözlerine 
devam etti ve bu iş birliğinin ülkemiz 
ve lojistik sektörü için dönüşümün 
sembolü olacağı inancını dile getirerek 
konuşmasını tamamladı.

2030 Yılına Kadar Kamyon 
Satışlarının %50’si Elektrikli Olacak!
Törene katılan Volvo Trucks Uluslararası 
Kıdemli Başkan Yardımcısı Per-Erik 
Lindström de söz alarak kalite, güvenlik 
ve çevre duyarlılığı ile yaklaşık 130 ülkede 
faaliyet gösterdiklerini belirtti. 

Lindström konuşmasına; “Hedefimiz, 
2030 yılına kadar küresel olarak sattığımız 
tüm kamyonların %50’sinin elektrikli 
olmasıdır. Elektrikli kamyonlarımız, 
farklı uygulamalar ve segmentler için 
çoklu dingil konfigürasyonları, değişken 
pil konfigürasyonları ve toplam enerji 
depolama kapasitesine sahip ve şu 
anda tek bir şarjla yaklaşık 300 km 
gidilebilmektedir ve bu menzil daha da 
artacaktır” sözleriyle devam etti.

2024 Uluslararası Yılın Kamyonu 
Ödülünü Kazanan İlk Elektrikli 
Kamyon Volvo FH Electric
Törende konuşan Marubeni Dağıtım 
ve Servis A.Ş. Ticari Araçlar COO’su 
Kıvanç Kızılkaya; “Volvo Trucks olarak 
hepinizin bildiği gibi, özellikle güvenlik 
donanımlarına verdiğimiz değerle bilinen 
bir markayız. Son yarım asırda bu değerli 
vizyona çevreyi de dâhil ederek; hem iklim 
hem doğal kaynaklar hem de insanlık için 

sürdürülebilir teknolojiler geliştirmeye 
odaklandık. Gelişim çabamız karşılıksız 
kalmadı ve Volvo FH Electric bu yıl 2024 
Uluslararası Yılın Kamyonu ödülünü 
kazandı. Ödül, 24 kişilik jüri tarafından 
son 12 ay içerisinde pazara sunulan 
kamyonların arasından karayoluyla yük 
taşımacılığı verimliliğine en çok katkıyı 
sağlayan kamyona veriliyor. Kökleri 1977 
yılına dayanan Uluslararası Yılın Kamyonu 
ödülü, tarihinde ilk kez seri üretimdeki 
bir elektrikli kamyona verildi ve Volvo 
Trucks bir ilke daha imza attı’’ sözleriyle 
markalarının uluslararası başarısını 
katılımcılarla paylaştı.

Volvo Electric
Volvo Trucks’ın Türkiye pazarında satışa 
sunulan beş farklı elektrikli modeli 
bulunuyor. Elektrikli Volvo FH, ulusal ve 
uluslararası taşımacılık için geliştirilen 
sessiz ve sıfır emisyona sahip bir ağır yük 
kamyonu olarak öne çıkıyor. Elektrikli 
Volvo FH, 35. yaşını kutlayan Volvo FH 
modelinin gelecekteki temsilcisi olarak 
görülüyor. Elektrikli Volvo FM, işlevselliği, 
geniş görüş açısı ve manevra kabiliyeti ile 
bölgesel taşımacılık ve şehir içi taşımacılık 
için çevreci, sessiz ve ekonomik bir çözüm 
sunuyor. Elektrikli Volvo FMX, kentsel 
inşaat projeleri, maden vb. projeler için 
sıfır emisyona sahip, sessiz, güçlü ve 
güvenli bir iş kamyonu olarak hizmet 
veriyor. Elektrikli Volvo FL/FE modelleri ise 
esneklik, güvenlik ve manevra kabiliyeti 
gerektiren şehir içi taşımacılık ihtiyaçlarına 
güvenli ve çevreci çözümler sunuyor.
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Türk SavunmaTürk Savunma
SanayisininSanayisinin

kalbi kalbi DLSS’de attıDLSS’de attı
3. Askeri Lojistik ve Destek Zirvesi - DLSS, bin 400 

ziyaretçiyi ve 70’in üzerinde stantlı katılımcıyı ağırladı. 
Sektörün ihracat üssü olmayı hedefleyen DLSS’e ABD,

Almanya, Hollanda, Rusya, Brezilya, Pakistan ve
Yemen’in askeri ve savunma ataşeleri katıldı.
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Türkiye’nin askeri lojistik alanına 
odaklanmış tek ihtisas etkinliği olan 
3. Askeri Lojistik ve Destek Zirvesi-
DLSS, yerli ve milli savunma sanayisini 
Ankara’da buluşturdu. Ankara Sanayi 
Odası (ASO) tarafından Milli Savunma 
Bakanlığı ve Cumhurbaşkanlığı Savunma 
Sanayii Başkanlığı’nın destekleriyle 

12-13 Aralık 2023 tarihlerinde 
düzenlenen DLSS’i, bin 400 ziyaretçi ve 
70’in üzerinde stantlı katılımcı takip etti.

Karar vericilerin ilgisi yoğundu
Türk Silahlı Kuvvetleri, Jandarma Genel 
Komutanlığı, Sahil Güvenlik Komutanlığı 
ve Emniyet Genel Müdürlüğü’nden 
önemli temsilciler DLSS’e katıldı. Sektörün 
ihracat üssü olmayı hedefleyen DLSS’e 
birçok ülkenin askeri ve savunma ataşeleri 
katıldı. ABD, Almanya, Hollanda, Rusya, 
Brezilya, Pakistan ve Yemen’den askeri ve 
savunma ataşeleri stand alanlarını gezerek 
yerli ve milli teknolojilerle tanıştı.

Her boyutuyla Askeri lojistik 
DLSS’te Askeri Lojistiğin Geleceği, 
Askeri Tüm Alanlarda Lojistik 
Uygulamaları, Dijitalleşen Lojistik 
Destek Yönetimi, Askeri Alanda 
ve Savunma Sanayiinde Nakliyat 
Yönetiminin Önemi ve Özel 
Mühendislik Çalışmaları konulu 

oturumlar düzenlendi. Oturumların 
yanı sıra askeri lojistik ve destek 
sistemleri alanındaki önemli gündem 
başlıklarına odaklanan dokuz önemli 
özel sunu gerçekleşti.
Savunma sanayisi DLSS’te buluştu
Yerli ve milli teknolojilerin sergilendiği 
DLSS’e katılan firmalar arasında; 

ASELSAN, HAVELSAN, Roketsan, FNSS, 
Turkish Cargo, DASAL Havacılık, MilSOFT, 
cargo-partner, KINAY ve ODS Lojistik gibi 
savunma sanayisinin güçlü temsilcileri 
bulunuyor. 3. Askeri Lojistik ve Destek 
Zirvesi - DLSS hakkında daha detaylı bilgi 
almak için www.dlssummit.org adresini 
ziyaret edebilirsiniz.
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Renault 
Trucks’ın 

tüm 
modelleri, 
Oğuzhan 
filosunda 

görev 
başında

Oğuzhan Ağır Nakliyat, 
sunduğu farklı taşımacılık 
hizmetleri için filosundaki 
araç gamını çeşitlendirdi. 

Renault Trucks T, C ve K 
modellerinden oluşan 
teslimat ile 70 adetlik 

araç yatırımı yaptı. 
Ankara’da Ceyhan 

Otomotiv’in tesislerinde 
düzenlenen teslimat 

töreninde Oğuzhan Ağır 
Nakliyat Yönetim Kurulu 
Başkanı Oktay Kılıç, yeni 

araçlarını Renault Trucks 
Türkiye Başkanı Sebastien 

Delepine’den teslim aldı.
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1970 yılında temelleri atılan Oğuzhan 
Ağır Nakliyat, üçüncü kuşak yöneticileri ile 
savunma sanayinin önde gelen kamu ve 
özel kuruluşlarının ağır taşıma hizmetlerini 
yürütüyor. Oğuzhan, iş makinesi 
taşımacılığı, damperli yük taşımacılığı, 
gabari dışı ve proje taşımacılığı, tenteli 
yük taşımacılığı gibi farklı uygulamalarda 
da faaliyet gösteriyor. Bu doğrultuda 
araç parkının çeşitliliğini, alımını yaptığı 
70 adet yeni Renault Trucks T, C ve K 
modelleri ile arttırıyor. 
Teslimat töreninde açıklamalarda 
bulunan Oktay Kılıç; “Oğuzhan Ağır 
Nakliyat olarak savunma sanayisinin dev 
kurum ve kuruluşlarının tüm ağır araç ve 
ekipmanları için taşımacılık hizmetleri 
sağlıyoruz. Bu gerçekten sorumluluğu 
son derece yüksek bir taşımacılık 
alanı ve aslında Oğuzhan Grup’un iş 
disiplinini gösteren önemli bir referans. 
Öte yandan rüzgar güllerinden sanayi 
hammaddelerine kadar çok farklı yüklerin 
lojistiğini sağlıuyoruz. Bu kadar farklı 
hizmet yelpazesinde araç parkımızı da 
bu çeşitlilikte geliştirmemiz gerekiyor. 
Dolayısıyla 2018’de Renault Trucks ile 
başlayan iş birliğimizi, bu yıl 70 adet farklı 
modellerde araç alımı ile sürdürüyoruz. 
Oğuzhan Ağır Nakliyat’a duyulan güven 
doğrultusunda sunduğumuz hizmeti, 
bizim de güvendiğimiz bir iş ortağı 
ile sürdürmemiz önemli. Bu nedenle 
Renault Trucks T, C ve K serilerinden 
memnuniyetimiz, yeni alımlarımızda etkili 
oldu” diye belirtti. 

“Her model ile en az   
2 puanlık yakıt farkı”
Oğuzhan Ağır Nakliyat, Renault Trucks’ın 
tüm modellerine hakim olduğu gibi farklı 
markalardan, aynı konfigürasyonlarda araç-
lara sahip. Bu nedenle çok rahat kıyaslama 
yapabildiklerine değinen Oktay Kılıç; “Ağır 
yük taşımacılığında bir aracımız yılda 60-70 
bin km yol yaparken, uluslararası lojistik 
hizmeti sunduğumuz araçlarımız 200 bin 
km’ye ulaşıyor. Sunduğumuz geniş hizmet 
yelpazesi de bize daha geniş bir pencere 
açıyor. Renault Trucks araçlarımızı, tüm uy-
gulama ve konfigirasyonlarda aynı koşul ve 
donanımlara sahip farklı araçlarla karşılaştır-
ma şansına sahibiz. Sonuç hep aynı. Renault 
Trucks araçlar, her zaman 2-3 puanlık bir 
yakıt tasarrufunu gösteriyor” diye belirtti.

“Lojistik sektöründe kalifiye 
sürücüye erişim sıkıntısı devam 
ediyor” 
Oktay Kılıç, sektörde yaşanan kalifiye sürücü 
sorununa değinerek; “Nitelikli sürücülerde 
yaşanan sıkıntılar, aslında ülkemize özel de 
değil. Dolayısıyla bu durum, araç üreticile-
rinin de önemli konu başlıkları arasında yer 
alıyor. Araç donanımları, sürücü farklılıklarını 
ortadan kaldırmaya yönelik gelişiyor. Bu 
anlamda da Renault Trucks’ın çözümlerini 
takip ediyoruz” dedi. Kılıç, açıklamalarında 
2023 yılını da değerlendirdi; “Oğuzhan adı-
na iş hacmimizi geliştirdiğimiz ve filomuza 
ciddi yatırım yaptığımız bir yıl oldu. Filo-
muzda bulunan 250 adet araç, 2022-2023 
modellerden oluşuyor. Genç araç yaşlarına 

rağmen satış sonrası hizmetlere çok önem 
veriyoruz. Ağır tonajlı ve zorlu taşımacılık 
faaliyetlerimiz nedeniyle araç bakım ve 
servis hizmetlerinin en ideal süre ve maliyet-
lerle çözülmesi gerekiyor. Renault Trucks ve 
Ceyhan Otomotiv’in desteği ile araçlarımız 
sorunsuz çalışmaya devam ediyor.”

“Renault Trucks ve Ceyhan Otomotiv 
ile iş birliğimiz, güvene dayanıyor” 
Alımlarında araçların teknolojisi 
ve performansı kadar satış sonrası 
hizmetlerden memnuniyetlerinin de 
etkili olduğunu belirten Oktay Kılıç; 
“Ceyhan Otomotiv hem Renault Trucks 
ile aramızdaki iletişime çok büyük katkı 
sağlıyor hem de araçlar bakımlarımızı 
son derece sahiplenerek yürütüyorlar. 
Şeffaflığın esas olduğu iş birliğimizde, 
her türlü çözümle filomuzun etkinliğine 
katkıda bulunuyorlar” diye belirtti. 

“RTFS, alımlarımızda en ideal 
çözümleri sunuyor”
Oğuzhan Ağır Nakliyat, Renault Trucks ile 
yaptıkları filo yatırımlarının % 80’ninde 
Renault Trucks Finansal Hizmetler’in 
sunduğu avantajlardan faydalanıyor. 
Aslen hizmet kalitesi ve tek noktada 
çözüm bulma pratikliği ile RTFS ile iş birliği 
yapmayı tercih ettiklerini belirten Oktay 
Kılıç; “Düşük faizli kredi avantajı, tabi ki çok 
önemli ancak kısa sürede, tek noktada ve 
kolayca çözüm sağlanması, en az sunulan 
maddi avantajlar kadar değerli. Sonuçta 
günümüzde zaman da önemli bir yatırım” 
şeklinde açıkladı.
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Türkiye otomotiv sektörünün 
ilk üretici kuruluşu ve tarım 

mekanizasyonundaki lider firması 
TürkTraktör, tarımda teknoloji 

entegrasyonunu hızlandırmak 
için bu alanda faaliyet gösteren 

start-up’ların büyümesine destek 
oluyor. TürkTraktör bu doğrultudaki 

ilk girişimini, çiftçilere dijital karar 
alma hizmeti sağlayan Agrovisio’ya 

yaptığı yatırımla gerçekleştirdi. 

‘TürkTraktör Geleceğe Hazırlar’ amacı 
doğrultusunda 69 yıldır çalışmalarını 
sürdürdüklerini belirten TürkTraktör 
Şirket Lideri Aykut Özüner, Türkiye’de 
tarım başta olmak üzere teknolojik 
dönüşümde ihtiyaç duyulan yenilikçi 
uygulama ve fikirleri de her zaman 
desteklediklerini söyledi. Etkisi her geçen 
gün artan iklim değişimi ve pandemi 
süreciyle birlikte tüm dünyada tarımın 
daha da önem kazandığına değinen 
Özüner, “TürkTraktör olarak 70. yılımıza 
adım adım ilerlerken, geçmişimizden 
aldığımız güçle geleceği şekillendirmeye 
devam ediyoruz. ‘Geleceğe Etki’ adını 
verdiğimiz sürdürülebilirlik stratejimiz 
doğrultusunda tarıma ve şehirlere yeni 
bir perspektiften yaklaşıyoruz. Tarımın 
geleceğini teknolojik, sürdürülebilir 

ve verimli uygulamalarda görüyor, 
bu uygulamaları hayata geçirmek 
için var gücümüzle çalışıyoruz. Kendi 
ekosistemimizin yanı sıra tüm etki 
alanlarımızdaki inovatif çözümleri 
desteklemek için teknolojik girişimleri 
takip ederek yatırım fırsatlarını 
değerlendiriyoruz. Bu doğrultuda tarım 
teknolojileri alanında çözümler sunmak 
için gayret gösteren start-up’lara destek 
oluyoruz. Bunun ilk adımını Agrovisio’ya 
yaptığımız 260 bin euroluk yatırımla attık. 
Stratejik ortaklık olarak da gördüğümüz 
bu girişimin, ilerleyen dönemde 
TürkTraktör’ün ürün gamını geliştirmede 
de önemli rol oynayacağına inanıyoruz. 
Çiftçimizin ihtiyaç duyduğu teknolojik 
dönüşümü sağlayacak yeni ürünler 
sunmaya devam edeceğiz” dedi.

TürkTraktör’den
Tarım Teknolojileri Girişimi 

Agrovisio’ya yatırım
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Toplu 
ulaşımda

dünya markası 
Iveco Bus Türkiye’ye 

Balıkesir’den
giriş yaptı

Dünyanın en önde gelen otobüs üreticilerinden 
biri olan IVECO BUS, büyümesini Türkiye 
pazarında da sürdürecek. Avrupa’nın yolcu 
taşımacılığında tartışmasız lideri olan 
ve IVECO Bus Türkiye Yetkili Bayisi FSM 
Demirbaş tarafından satışı gerçekleştirilen 
CROSSWAY, yakıt verimliliği, sürüş güvenliği 
ve en üst düzeyde yolcu konforu ile Balıkesir 
Belediyesi’nin tercihi oldu.
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Satışı IVECO Bus Türkiye Yetkili Bayisi FSM 
Demirbaş tarafından gerçekleştirilen 
10 adet CROSSWAY otobüs ile Balıkesir 
halkına büyük konfor ve kolaylık 
sağlayacak olan Balıkesir Belediyesi, 
otobüslerin kültür, sanat gezileri ile 
Sabiha Gökçen Havaalanı Balıkesir 
arasında yolcu taşımacılığından 
kullanılacağını belirtti.
Balıkesir Belediye Başkanı Yücel Yılmaz’ı 
makamında ziyaret eden IVECO BUS 
Türkiye Yetkili Bayisi FSM Demirbaş ve 
IVECO Araç yetkilileri, yapmış oldukları 
bu iş birliğinden çok memnun olduklarını 
dile getirdi. IVECO Otobüs Asya Pasifik 
İş Birimi Başkanı ve Küresel Satış Sonrası 
Hizmetler Başkanı Marco Franza, 
Balıkesir’deki toplantıda şunları söyledi:
“IVECO Group’un bir parçası olan IVECO 
BUS, küresel çapta büyüme tutkumuzu 
şimdi Türkiye pazarına girerek bir kez 
daha ortaya koydu. Sahip olduğu teknik 
avantajlarla ile müşteri ihtiyaçlarının 
tam anlamda örtüşmesi neticesinde 
CROSSWAY kesinlikle en doğru karar 
diyebilirim. Balıkesir Belediyesi ile 
başladığımız Türkiye pazarı serüvenimize, 
IVECO BUS’un tüm ürün yelpazesi ile 
devam edeceğimize inanıyoruz. Pazarda 
yer alan farklı marka ve modellere göre 
sahip olduğu avantajlar sayesinde 
Türkiye’de her geçen gün daha da 
varlık gösterme kapasitesine sahip 
olan IVECO BUS, sürdürülebilirliğe 
olan güçlü bağlılığıyla aynı zamanda 
gelecekte daha sürdürülebilir bir ulaşım 

hizmetine katkıda bulunacak sıfır 
emisyonlu araçlarını da yakın zamanda 
pazara sunacak. Türkiye pazarında da 
göreceğimiz bu geniş ürün yelpazesi 
ile IVECO BUS, şüphesiz en çok tercih 
edilen toplu taşıma çözümleri arasında 
yer alacak. Balıkesir Belediyesi’nin 
öncü olduğu bu satın alma sonrasında 
Türkiye’de daha fazla IVECO BUS satışı 
göreceğimize inanıyorum.’’

Otobüslerin teslimi için Balıkesir 
Belediyesi tarafından düzenlenen 
törende IVECO Bus Yetkili Bayisi FSM 
Demirbaş Genel Koordinatörü Sedat 
Çınar Belediye Başkanı Yücel Yılmaz’a bir 
plaket hediye etti. 

NEDEN CROSSWAY?
- Şehirlerarası yolcu taşımacılığı ve öğrenci 

taşımacılığında Avrupa’nın pazar lideri 
olması nedeniyle,

- Güvenilirliği yüksek olduğundan,
- Her türlü yol koşuluna uygun olması 

nedeniyle,
- İşletme maliyeti düşük olduğundan,
- Yakıt verimliliği yüksek olduğundan,
- Daha uzun servis aralıkları ile ayrıcalıklı 

olduğundan,
- Hem yolcu hem de sürücü açısından rahat 

ve konforlu olması nedeniyle,
- Uzun ömürlü IVECO FPT motora sahip 

olduğundan.
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Akaryakıt sektöründe ilk kez 
2017 yılında istasyonlarına 
elektrikli şarj istasyonu kuran 
Aytemiz, Türkiye’nin ilk ve en 
fazla hızlı şarj istasyonuna sahip 
ve Enerjisa Enerji’nin hisselerinin 
tamamına sahip olduğu 
elektrikli araç şarj istasyonu 
operatörü Eşarj ile birlikte 
Aytemiz, istasyonlarındaki hızlı 
elektrikli şarj istasyonu sayısını 
25’e yükseltti.

Aytemiz ve EşarjAytemiz ve Eşarj
elektrikli şarjelektrikli şarj

istasyonları sayısınıistasyonları sayısını
3 katına3 katına

yükselttiyükseltti
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Akaryakıt sektöründeki ürün ve 
hizmetlerini tüketicilerin ve pazarın 
ihtiyaçlarına göre şekillendiren Aytemiz 
ile Türkiye’nin ilk ve en fazla hızlı şarj 
istasyonuna sahip şirketi Eşarj arasında 
iş birliği her geçen gün büyüyerek 
devam ediyor. Önümüzdeki yıl 100 bin 
yeni elektrikli aracın daha trafiğe dahil 
olması ve elektrikli araç pazarında iki 
kat büyüme beklentilerini gözeterek 
çalışmalarını sürdüren Aytemiz, sektörün 
alanında öncü şirketi olarak arka arkaya 
gerçekleştirdiği yatırımlar ve hayata 
geçirdiği yenilikçi uygulamalar ile 
‘ilklerin şirketi’ unvanına sahip olan Eşarj, 
2017 yılından beri yaptıkları iş ortaklığı 
sayesinde şarj istasyonu kurulumlarını 
hızlandırdı. 

Akaryakıt istasyonlarında Eşarj ile iş 
ortaklığını sürdüren Aytemiz, aynı 
zamanda Eşarj’ın Türkiye’de bir akaryakıt 
istasyonunda kurduğu ilk elektrikli araç 
şarj istasyonu olma unvanını da taşıyor. 
Türkiye’de 2023 sonu itibari ile 70 bini 
aşkın elektrikli araca ve pazarın yükselen 
trendine cevap vermesi adına elektrikli 
araç yoğunluğunun arttığı şehirler başta 
olmak üzere, Türkiye genelinde Eşarj 
istasyon sayısını 25’e çıkartan Aytemiz, 
elektrikli araç sahiplerine Eşarj ile birlikte 
hızlı, kaliteli ve kesintisiz bir hizmet 
sunmayı hedefliyor. 

“Akaryakıt sektöründe bu 
alanda öncüyüz” 
Aytemiz, Enerjisa Enerji ve Eşarj üst 
düzey yöneticileri Aytemiz Genel 
Müdürlüğü’nde bir araya geldi. Elektrikli 
araç pazarının dünyada olduğu gibi 
Türkiye’de de hızla büyüdüğüne dikkat 
çeken Aytemiz Genel Müdürü Ahmet Eke, 
“Elektrikli araçların sayısı, tüketicilerin 
aynı orandaki beklentileriyle birlikte 
hızla artıyor. Müşteri memnuniyetine 
odaklanan bir akaryakıt markası olarak 
bu beklentiye ilk cevap veren, bu alanda 
öncü bir marka olduk ve ilk elektrikli araç 
şarj istasyonumuzu 2017 yılında Eşarj 
markası iş ortaklığında istasyonlarımıza 
kurduk. Aytemiz olarak herkes için daha 
iyi bir gelecek sağlayacak adımların 
öncüsü olmaktan mutluluk duyuyoruz. 
Şimdi, bu verimli iş birliğimizi daha 
da büyütüyoruz. Elektrikli araç şarj 
istasyon yatırımlarımızı 2024 yılında 
Eşarj firması birlikte 40 ilde 60 istasyona 

ulaştıracağız. Şu an Türkiye genelinde 
24’ü yüksek hızlı olmakla birlikte toplam 
25 adet elektrikli şarj istasyonuna 
sahibiz ve bu noktalarda da 59 adet 
soketle hizmet veriyoruz. Elektrikli 
araçlarını istasyonumuzda şarj eden 
misafirlerimize, sektör ortalamasına 
göre % 10’a varan ek bir fiyat avantajıyla 
kaliteli ve kesintisiz hizmet sunuyoruz. 
Böylelikle gerek yatırımlarımız gerekse 
fiyat avantajımızla elektrikli araç 
ekosisteminde iddiamızı ortaya koymuş 
oluyoruz. Önümüzdeki dönemde ise 
müşterilerimize sunduğumuz elektrikli 
şarj noktası sayısını daha da artırmayı 
hedefliyoruz. Bizimle birlikte öncülük 

edip, sektörde ilklere imza atan Eşarj 
markasına da teşekkür ediyorum.” dedi.

 “Eşarj ile Türkiye’nin elektrikli 
araç şarj alt yapısında dönüşüm 
hikayesi yazıyoruz”
Türkiye’nin e-mobilite alanında 
gelişimi ve dönüşümü için yatırımlar 
gerçekleştirdiklerini belirten Enerjisa 
Enerji CEO’su ve Eşarj Yönetim Kurulu 
Başkanı Murat Pınar, “Türkiye’nin dört 
bir yanını hızlı şarj istasyonu ağlarıyla 
donatıyoruz. Kars’tan Edirne’ye kadar 
tüm bölgelerimizde ve şehirlerimizde 
var olmayı, 81 ilde hizmet vermeyi 
hedeflemiştik. Ne mutlu ki 2023 yılı 
sonunda hem kurulu 1000 istasyona 
sahip olma hem de 81 ilde elektrikli şarj 
istasyonumuzla var olma hedefimizi 
gerçekleştirmiş olacağız. Bu yola çıkarken 
Eşarj için kilometre taşlarından biri de 
Aytemiz ile gerçekleştirdiğimiz, akaryakıt 
istasyonu içerisinde konumlanan ilk 
elektrikli şarj istasyonu hamlemizdi. 
Hem sektöre örnek olduk hem de 
yenilenebilir kaynaklardan elde edilen 
enerjinin kullanıldığı elektrikli şarj 
istasyonlarını bir akaryakıt istasyonunda 
konumlandırarak yenilikçi bir dönüşüm 
hikayesi yaratmış olduk. Herkes için daha 
iyi bir gelecek hayali ile çıktığımız yolda, 
gerçekleştirdiğimiz yatırımlarda bize 
eşlik eden, değerli ortaklığı ile sektörüne 
örnek olan Aytemiz’e ve emeği geçen 
tüm çalışma arkadaşlarıma teşekkür 
ediyorum.” dedi.
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Kamion, 2023 yılsonunu
müşteri sayısında 2, ciroda ise

3 kat artış ile kapatıyor

2020 yılında kurulan ve 
kısa vadede Türkiye’nin yerel pazarında
nakliyeci iş ortaklarının kullandığı lider

dijital platform olmayı hedefleyen Kamion,
yeni çalışmaları ile 2023 yılında müşteri sayısını 2 kat,

cirosunu ise 3 kat artırdı. Bu büyüme ivmesini sürdürmek için 
çalışmalarına devam eden Kamion, 2024 yılında Türkiye’deki 

tedarikçilerin % 10’unu mobil uygulamaya taşımayı hedefliyor. 
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Şirketlerin kara taşımacılığı ihtiyaçlarını 
yüksek performanslı, verimliliği garanti-
leyen ve % 100 görünürlük kazandıran 
bir şekilde karşılamalarını sağlayan di-
jital lojistik platformu Kamion, başarılı 
yatırımları, sürdürülebilirlik çalışmaları 
ve yenilikçi bakış açısı ile büyümesini 
sürdürüyor. 2023 yılında hizmete aldığı 
yükveren paneli ile yıl içerisinde kont-
ratlı taşımacılıkta birçok firmayı panele 
entegre ederek müşteri sayısını 2 kat 
artıran Kamion, globalde ciro bazında ilk 
5 nakliye platformu arasına girme hedefi 
için 2024 yılında da yenilikçi çözümler 
üretmeyi amaçlıyor.

“Bu yıl, daha çok firma dijitale 
entegre oldu”
2023 yılındaki lojistik sektörü gelişmeleri-
ni ve büyüme çalışmalarını değerlendiren 
Kamion Kurucusu Berkay Adlım, “Lojis-
tiğin en önemli alt dallarından biri olan 
taşımacılık; teknolojik gelişmeler sayesin-
de artık geçmişe oranla çok daha hızlı, gü-
venli ve kârlı şekilde gerçekleştirilebiliyor. 
Özellikle bu yıl rekabetin de artmasıyla 
birlikte daha çok firma dijitale entegre 
oldu. Bu sayede hem sürdürülebilirlik 
alanında hem de lojistikte verimli bir sü-
reç yaşandı. Biz de Kamion olarak, tüm iş 
süreçlerini dijitalleştirmeyi odağımıza al-
dığımız uygulamamız ile yükveren paneli 
ürünümüzü müşterilerimizle buluşturduk. 

Bu sayede globalde de başarılarını kanıt-
lamış, büyük enterprise’lardan oluşan bir 
müşteri portföyü ile müşteri sayımızı 2 kat 
artırdık. Bu ürün ile siparişi geçen araçla-
rın taşıma durumlarını ve ödeme takiple-
rini yapabilmelerini sağlıyoruz. Bu sayede 
hem yük veren iş ortaklarımıza hem de 
taşıyıcı iş ortaklarımıza performansı yük-

sek, verimli ve şeffaf çözümler sunarak 
verimliliği artırmış oluyoruz. Ayrıca, dijital 
altyapımız sayesinde doğru kamyonu, 
doğru yükle, doğru zamanda buluştura-
rak daha az yakıt ve enerji tasarrufu sağ-
layarak karbon emisyonunu da azaltmaya 
yardımcı oluyoruz.” dedi.

“Türkiye’deki tedarikçilerin % 
10’unu mobil uygulamamıza 
entegre etmeyi hedefliyoruz”
2024 hedeflerine ilişkin açıklamalarda 
bulunan Adlım, “Yeni ürünümüz ve yatı-
rımlarımız ile 2023 yılında güzel bir büyü-
me elde ettik. 2024 yılında ise bu büyüme 
ivmesini devam ettirirken, özellikle FTL 
karayolu taşımacılığına odaklanarak, Tür-
kiye’deki tedarikçilerin % 10’unu mobil 
uygulamamıza entegre etmeyi ve platfor-
mumuzu ölçeklendirmeyi amaçlıyoruz. 
Sonrasında kademeli olarak pek çok yan 
hizmeti hem nakliyeci hem de yük veren 
iş ortaklarımıza sağlayabilir hale gelece-
ğiz. Ayrıca, ilerleyen dönemde uluslararası 
karayolu taşımacılığında yeni operasyon 
merkezleri kurmak ve teknolojinin daha 
ön planda olduğu, daha önceden Türki-
ye’de hayata geçirilmemiş dijital lojistik 
altyapılarını besleyen çözümlere odaklan-
mak istiyoruz. Tüm bunlarla birlikte iler-
leyen dönemde globalde ciro bazında ilk 
5 nakliye platformu arasına gireceğimize 
inanıyorum” ifadelerini kullandı.

Berkay Adlım

Kamion Hakkında:
Dijital lojistik platformu 
Kamion, 2020 yılında 
kuruldu. Dijital alt 
yapısı sayesinde doğru 
kamyonu doğru yükle 
doğru zamanda 
buluşturan Kamion, 
tedarik zincirine lojistik 
şirketi olarak entegre 
olmaktadır. FTL taşımacılık 
ihtiyaçlarına üretilen 
teknoloji sayesinde yüksek 
performanslı, uygun 
fiyatlı ve sürdürülebilir bir 
hizmet sunan Kamion, 
Silikon Vadisi merkezli 
yatırımcıları, geniş taşıyıcı 
ağı ve prestijli global 
müşterileri ile lojistik 
pazarının lider platformu 
olmayı hedeflemektedir.
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40 yılı aşkın süredir birçok ülkede SEDEC 
gibi Güvenlik Sektörüne özel fuarlar ve 
etkinlikler yapılırken, Türkiye Ana Yurt ve 
Sınır güvenliğine yönelik ilk özel etkinliğini 
SEDEC ile 6 yıl önce hayata geçirmiştir.

Savunma Sanayii Başkanlığı (SSB) ve 
Savunma ve Havacılık Sanayi İhracatçıları 
Birliği’nin (SSI) desteğiyle organize 
edilen SEDEC 2024, anayurt güvenliği 
temasıyla, dünyadan dev oyuncuları, 
uluslararası faaliyetlerde bulunan kurum 
ve kuruluşları, sanayicilerimizle4. kez 
Ankara’da buluşturmaya hazırlanıyor. 
Her gün artan güvenlik talebi sebebi ile 
İhtiyaç makamlarının kullandığı ekipman 
ve hizmetlerin sanayicilerimiz tarafından 
üretilmesini öncelik olarak benimseyen 
SEDEC; bu yıl ki fuarda da anayurt 
güvenliği, sınır güvenliği, iç güvenlik, sahil 
güvenlik, şehir güvenliği ve savunma 
tedarik zincirinde dost ve müttefik 
ülkelerden gelen profesyonelleri bir araya 
getirecek. Siber güvenlik, veri ve bilgi 
güvenliğinin yanı sıra iletişimde çok büyük 
rol oynayan uydu teknolojileri de SEDEC 
2024’in bu yılki kapsamında yer alacak. 21-
23 Mayıs 2024’de Ankara Congresium’da 
yapılacak etkinlikte katılımcı firmalar ilk 
gün yapılacak anayurt güvenliği, sınır 
güvenliği, iç güvenlik, savunma tedarik 
zinciri konularını kapsayan konferans 
dışında üç gün devam edecek seminer, 
workshop ve B2B/B2G’lere katılma hakkını 
elde edecekler. Katılımcı firmalar dışında 
sektöre kayıtlı ziyaretçilerimiz de SEDEC 
2024 de ayrıca yer alabilecekler.

Ülkelerin Profesyonelleri SEDEC 
2024’ye Davet Edildi
Asya, Pasifik ve Ortadoğu ülkeleri 
ağırlıklı olmak üzere 75’den fazla ülke 
temsilcisini, SEDEC 2024’de ağırlamaya 
hazırlandıklarını söyleyen SEDEC Türkiye 
Organizasyon Komitesi Başkanı Hilal 
ÜNAL, SEDEC’in ihracat odaklı ve stratejik 
öneme sahip bir etkinlik olduğuna 
dikkat çekerek şunları söyledi: “Türkiye’de 

geliştirilmiş olan sistem ve ekipmanların 
dost ve müttefik ülkelere ihracatı ile 
ilgili olarak çalışmalarımızı söz konusu 
bölgelerde yoğunlaştırdık. Amacımız 
sanayicimizin güvenlik sektöründe üreten 
ve ihraç eden ülkelerde öne çıkması, bu 
kapsamda iş birliği imkanlarına ortam 
sağlamak amacıyla güvenlik ve savunma 
alanında dünyanın dev oyuncularından; 
Boeing, Airbus, Tawazun Holding, Rolls 
Royce, BAE Systems, KAI gibi alanında 
yetkin ve büyük firmaları resmi olarak 
etkinliğimize davet ettik.”

Zayıf Güvenlik Ekonomik 
Kayıptır
SEDEC 2024’nin Türkiye açısından iki ana 
amacı olduğunu ve bu amaçları gerçekleş-
tirmek üzere düzenlendiğine dikkat çeken 
ÜNAL, “SEDEC 2024 ile ülkemizde güvenlik 
ve tedarik zinciri hizmetleri sağlayan Bakan-
lık, Başkanlık ve bağlılarının hizmetlerini en 
üst düzeyde verebilmeleri için tüm ihtiyaç-
larının karşılanması ve Ar-Ge ve Ur-Ge ça-
lışmalarıyla mamul, yarı mamul ürünler ve 
hizmet üreten sanayicilerimizin hem mev-
cut ihracatını arttırması hem de yeni ihracat 
pazarları geliştirmesi amaçlanıyor” dedi.

Türkiye’nin, coğrafi konumu nedeniyle 
stratejik öneme sahip bir ülke olduğuna 
da dikkat çeken ÜNAL, sözlerini şöyle 
tamamladı: “Anayurt güvenliği sınırlardan 
başlar, Ülkemiz kara ve deniz sınırları 
düşünüldüğünde bulunduğu konum 
itibariyle stratejik öneme sahiptir. 
Bunun önemini her gün sınırlarımızda 
yaşanan olaylar ile görüyoruz. Coğrafi 
olarak komşularıyla uzun Kara ve Deniz 
sınırlarına sahip olan, Türkiye bugün 
sadece doğrudan sınır komşumuz 
olan ülkelerle değil, uzak sınırları olan 
başka ülkelerle de etkileşim içinde 
bulunmaktadır. Sınırlarımızın güvenliğini, 
illegal geçiş ve kaçakçılıktan kaynaklanan 
ekonomik kayıpların önlenmesi ve 
düzensiz göçmenlerin sebep olduğu 
sosyoekonomik zararların oluşmaması 

için en üst düzeyde sağlamak zorundayız. 
Unutulmamalıdır ki güvenliğinin tesisinde 
caydırıcı ve önleyici güvenlik hizmetleri 
her zaman daha ekonomiktir.”

SEDEC Hakkında;
Sloganı, “Kısa sürede doğru 
kişiler, doğru işler!” olan SEDEC:
Ülkemizin güvenlik ve savunma hizmetini 
veren ihtiyaç sahipleri; İç İşleri Bakanlığı 
ve bağlıları Jandarma Genel Komutanlığı, 
Emniyet Genel Müdürlüğü, Sahil Güvenlik 
Komutanlığı ile Milli Savunma Bakanlığı 
ve bağlıları Kara, Deniz, Hava Kuvvetleri 
Komutanlıkları ile SSB ve MİT makamlarını, 
üreticiler ile doğrudan bağlantıya geçiren, 
ana sanayilerdeki sistem üreticilerinin, 
KOBİ seviyesinde tedarik zinciri 
bağlantılarını en kısa sürede sağlayabilen 
etkin bir platform olmaya devam ediyor.

Savunma Sanayii Başkanlığı (SSB) ve Sa-
vunma Sanayi İhracatçıları Birliği’nin (SSI) 
desteğiyle organize edilen ve 21-23 Mayıs 
2024 tarihleri arasında Ankara ATO Conge-
risum’da 4 kez. düzenlenecek SEDEC 2024, 
anayurt güvenliği, sınır güvenliği, iç güven-
lik sistemleri ve tedarik zinciri konularında; 
güvenlik sektörünün geleceğine yön veren 
adımlar atılacak. Bu adımlar ana sanayi 
firmalarının katılımının yanı sıra Tekno-
park Ankara bünyesinde Ticaret Bakanlığı 
destekli Ur-Ge projesi kapsamında devam 
eden projelerle de olacak.

Etkinlik, aynı zamanda önceden planlanan 
ikili iş görüşmeleri (B2B&B2G) kapsamında 
yabancı orijinal ekipman üreticileri ile 
birinci ve ikinci seviye tedarikçileri, Türk 
güvenlik ve savunma sanayisi firmalarıyla 
buluşturacak. Türk firmalarının, özellikle 
KOBİ’lerin, yetenekleri ve başarıları, 
yabancı misafirlere daha yakından 
tanıtılacak. Etkinliğin ilk gününde; 
anayurt güvenliği, sınır güvenliği ve iç 
güvenlik sistemlerinin tedarik zinciri 
konularını kapsayan bir konferans da 
gerçekleştirilecek.

SEDEC 2024; Türkiye’nin ilk ve tek
Anayurt Güvenliği Sınır Güvenliği Fuarı

4. Kez Ankara’da Sektörü Büyütmek ve 
İhracatı arttırmak için kapılarını açıyor
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Mercedes-Benz Türk’ten
LKS Group’a 20 adet
Mercedes-Benz Tourismo
16 RHD 2+1 otobüs
teslimatı

Yurt içi ve yurt dışı yolcu taşımacılığı alanlarında 
faaliyet gösteren LKS Group, araç parkını, 20 

adet Mercedes-Benz Tourismo 16 RHD 2+1 
otobüs ile genişletti. Otobüsler, Koluman 

Motorlu Araçlar’ın Gölbaşı lokasyonunda 
düzenlenen törenle LKS Group’a teslim edildi. 
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Şehirler arası ve turizm yolcu taşımacılığı 
alanlarında faaliyet gösteren LKS Group - 
Lüks Karadeniz, Mercedes-Benz yıldızıyla 
büyümeye devam ediyor. Araç parkına 
yaptığı yatırımlara son sürat devam eden 
LKS Group, son olarak Mercedes-Benz 
Türk’ten aldığı 20 adet Tourismo 16 RHD 
2+1 otobüsü de ekleyerek filosundaki 
Mercedes-Benz marka araç sayısını 90’a 
çıkardı. Mercedes-Benz Türk Hoşdere 
Otobüs Fabrika’sında üretilen 20 adet 
2023 model Tourismo 16 RHD 2+1 model 
otobüs için Koluman Motorlu Araçlar 
Gölbaşı lokasyonunda, 15 Aralık tarihinde 
bir teslimat töreni düzenlendi. 

Törende 20 adet Tourismo 16 RHD 2+1 
araç, Mercedes-Benz Türk Otobüs Satış ve 
Pazarlama Direktörü Osman Nuri Aksoy, 
Mercedes-Benz Türk Otobüs Filo Satış Grup 
Müdürü Burak Batumlu, Koluman Holding 
A.Ş. Yönetim Kurulu Başkan Vekili ve Ticari 
Araçlar Satış Direktörü Ali Saltık, Koluman 
Otobüs Grup Satış Müdürü Fevzi Kaplan 
ve Koluman Ankara Otobüs Satış Müdürü 
Hakan Öztekin tarafından; LKS Group 
Yönetim Kurulu Başkanı Abdullah İslam, 
Yönetim Kurulu Üyeleri Mustafa İslam, Fatih 
İslam ve Ali Hakan İslam’a teslim edildi.

“Mercedes-Benz marka 
otobüslere yaptığımız yatırımın 
yansımaları hep pozitif oldu”
Törende konuşan LKS Group Yönetim 
Kurulu Üyesi Fatih İslam, 1981 yılından 
beri şehirler arası, 2010 yılından beri 

turizm taşımacılık sektöründe faaliyet 
gösterdiklerini belirterek şunları 
söyledi: “Büyüme stratejimizin bir 
parçası olarak araç parkına yaptığımız 
yatırımları aralıksız sürdürüyor, her geçen 
gün filomuzu daha da büyütüyoruz. 
Müşterilerimize en iyi hizmeti 
verebilmek için sürekli çalışıyoruz. 
Sunduğumuz hizmet kalitesinin en temel 
göstergelerinden biri olan otobüslerimize 
yatırım yaparken çok seçici davranıyoruz. 
Mercedes-Benz marka otobüslere 
yaptığımız yatırımlarımızın firmamıza 
yansımaları her zaman pozitif 
yönde oldu. Önceki yıllarda teslim 
aldığımız otobüslerden duyduğumuz 
memnuniyetin yanı sıra yüksek 2. el 
değeri ve düşük yakıt tüketimi de, 
yeni yapacağımız araç yatırımlarında 
Mercedes-Benz Türk’ü tercih etmemizi 
sağladı. Bugün teslim aldığımız 20 adet 
Mercedes-Benz Tourismo 16 RHD 2+1 
araç ile ortaklığımızın, karşılıklı güven 
içerisinde, daha uzun yıllar, verimli bir 
şekilde devam edeceğine inanıyorum.”

‘Otobüslerin hizmet kalitesine 
olumlu katkıları olacak”
Koluman Holding A.Ş. Yönetim Kurulu 
Başkan Vekili ve Ticari Araçlar Satış 
Direktörü Ali Saltık ise LKS Group ile 
uzun yıllardır büyük bir uyum içinde 
çalıştıklarını belirterek şunları söyledi: 
“Ön ödemeli sipariş yöntemi dahilinde, 
Mercedes-Benz Kamyon Finansman 
tarafından finanse edilen 20 adet 

Tourismo 16 RHD 2+1 otobüsün, 
LKS Group’a hizmet kalitesi ve yolcu 
memnuniyeti anlamında olumlu katkıları 
olacağına inanıyoruz. Böylesine güçlü 
ve köklü bir firmanın, yıllardır bizimle 
kol kola ilerlemesinden tarifsiz bir 
memnuniyet duyuyoruz.”

“Müşterilerimiz teknik 
donanımlar kadar verdiğimiz 
güveni de satın alıyorlar”
Mercedes-Benz Türk Otobüs Filo 
Satış Grup Müdürü Burak Batumlu 
ise şunları söyledi: “Mercedes-Benz 
Türk olarak araçlarımızı en güncel 
teknolojiyle üretiyor; yüksek konfor 
ve güvenlik standartlarıyla donatılmış 
olarak müşterilerimize teslim ediyoruz. 
Ancak sorumluluğumuz bunlarla sınırlı 
değil. Otobüslerimizin değişen piyasa 
koşullarında değerini koruması, uzun 
vadeli sürdürülebilir kazanç sağlaması 
ve kullanıldığı süre boyunca işletim 
giderlerinin minimumda seyretmesi, 
bizim en büyük artılarımız. Biliyoruz 
ki müşterilerimiz, Mercedes-Benz 
yıldızına sahip otobüsleri tercih ederken 
sahip oldukları teknik donanımlar 
kadar, onlara her koşulda verdiğimiz 
güveni de satın alıyorlar. Gelecekte de 
aramızdaki iş birliğini ve güveni daima 
korumayı, çıtayı daha da yukarı çekmeyi 
hedefliyoruz. Bu duygu ve düşüncelerle, 
yeni araçların LKS Group’a hayırlı 
olmasını diliyorum.”
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“Pirelli Antik Yollarda” ile tarihin ilk teker izlerinden 
sürdürülebilir dünyaya uzanan bir serüven:

30 günde
150 antik yol ve
10 bin kilometre

Pirelli’nin, Anadolu’da tarihin ilk 
teker izlerinin peşine düştüğü ve 
30 günde 150 antik yola ulaştığı 
yolculuk, Pirelli Antik Yollarda 
kitabı ile taçlandırıldı. Pirelli, 
bu kapsamlı çalışma ile 150 yılı 
aşan mirasını sürdürülebilirlikle 
birleştirerek tarihi izlerken, 
geleceğe de sürdürülebilir bir 
vizyon sunuyor. Tam 10 bin 
kilometrenin geride bırakıldığı 
yolculuğun zorlu koşullarında, 
Pirelli SUV lastiklerinin “Mükemmel 
Uyum” felsefesi ile geliştirilen 
Pirelli Scorpion ™ lastikleri 
kullanıldı. Pirelli’nin bu yolculuğu, 
lastik teknolojisinin ötesinde bir 
çevresel ve kültürel sorumluluk 
taahhüdünü de simgeliyor.
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İstanbul, 19 Aralık 2023 – Otomotiv 
dünyasında sürdürülebilir mobiliteye 
liderlik etme misyonunu taşıyan Pirelli, 
150 yılı geride bırakırken bu kutlamayı 
daha özel kılmak amacıyla Türkiye’de 
farklı bir çalışmaya imza attı. Mobilite 
kavramının doğuşuna uzanan ve geleceğe 
ışık tutan belgesel niteliğindeki proje 
kapsamında tarih boyunca önemli 
bir köprü rolü üstlenen Anadolu’nun 
antik yollarında tarihin ilk teker izleri 
sürüldü. Dünyanın en eski yollarına 
götüren, 30 gün boyunca devam eden 
10 bin kilometrelik keşif yolculuğu ile 
150 antik yola ulaşıldı. Binlerce yıllık 
bakımlı yollarıyla Anadolu’nun tüm 
ihtişamını gösteren ve kitaplaştırılan 
Pirelli Antik Yollarda serüveni, 18 Aralık 
Pazartesi günü The Peninsula İstanbul’da 
düzenlenen basın buluşmasıyla tanıtıldı. 
Toplantı Cumhurbaşkanı Başdanışmanı 
ve Cumhurbaşkanlığı Kültür ve Sanat 
Politikaları Kurulu Üyesi Fecir Alptekin, 
İstanbul İl Kültür ve Turizm Müdürü Dr. 
Coşkun Yılmaz teşrifleri, Mercedes-Benz 
Otomotiv İcra Kurulu Başkanı Şükrü 
Bekdikhan’ın katılımıyla Pirelli Türkiye 
Yönetim Kurulu Başkanı Lale Cander ve 
Pirelli Türkiye CEO’su Gian Paolo Gatti 
Comini’nin ev sahipliğinde, projeye emek 
veren deneyimli gazeteci Okan Altan’ın 
sunumuyla gerçekleştirildi. 

Otomotiv gazetecisi Okan Altan’ın 
rehberliğinde, fotoğraf sanatçısı 
İrfan Bilir’in objektifinden karelerle 
ölümsüzleştirilen 30 günlük yolculukla, 
tarihin ilk tekerlek izlerini bulma amacını 
taşıyan bu kapsamlı çalışma, bir belgesel 
niteliği taşıyor. Farklı uygarlıkların 
mobilite alışkanlıklarını inceleyerek 
Anadolu’nun zengin tarihini aydınlatan 
proje, yukarı Mezopotamya’dan Eti 
kültürüne, Frigya’dan Kilikya’ya, Pamfilya 
çizgilerinden Torosların kuzeyine geniş bir 
coğrafyada zengin bir kültürel perspektif 
sunarak Türkiye’nin köklü mirasını da 
gözler önüne seriyor. 10 bin kilometre 
süren yolculuğun zorlu koşullarında, 
Pirelli SUV lastiklerinin “mükemmel uyum” 
felsefesi ile geliştirilen Pirelli Scorpion 
lastikleri kullanıldı. Pirelli’nin 150 yılı aşan 
mirasını sürdürülebilirlikle birleştirdiği bu 
yolculuğu, lastik teknolojisinin ötesinde 
bir çevresel ve kültürel sorumluluk 
taahhüdünü simgeliyor.

Pirelli Antik Yollarda kitabı ve keşif 
sürecinin dokümantasyonu aynı zamanda 
Pirelli’nin köklü mirasını ve otomotiv 
dünyasına kattığı önemli değerleri 
vurgulayarak, tarihe duyulan derin bir 
saygıyı yansıtıyor. Geçmişten geleceğe 
mobilite kavramının anlaşılmasında 
bir bağ kuran çalışmada, çizilen rota ve 

uğranan güzergahlar, koordinatları ile 
birlikte detaylı bir şekilde kitaba ve web 
sitesine aktarıldı. Böylece dahil olmak 
isteyen herkesin bu tarihi yolculuğa 
katılabilmesi sağlanıyor.

Milattan çok öncesine uzanan dünyanın 
en eski yolları üzerinde tarihin ilk teker 
izlerinin arandığı yolculuk bilinen tarihin 
öncesinden Yukarı Mezopotamya’dan 
başlıyor. Eti kültürüne, Frigya’ya, 
Kapadokya’ya, Kilikya’ya, Pisidia, Lidya, 
Karya, Likya Pamfilya çizgilerinden 
Toroslar’ın kuzeyine 8 bin yıl öncesine 
neolitik dönemlere geçildikten sonra daha 
yakın tarihli eksi 2000 yaşındaki bir çok 
patikaya geri dönüldü. 

Güneydoğudan kuzeye ve batıya sonra 
güneyden yeniden başlayan antik 
yolları keşif turu, Nemrut, Kemaliye ve 
Urfa’dan İç Anadolu’da Alacahöyük, 
Hatttuşaş, Tuz Gölü’ne, batıda Asos, 
Bergama ve Afrodisyas’a, Akdeniz’de ise 
Fethiye, Knidos, Taşlıca, Kaunos, Toroslar 
ve Tarsus’a kadar uzanıyor. Bütün bu 
kültürlerin bir araya getirildiği kitap ise 
baş döndürücü bir arkeolojik zenginliğe 
sahip dünyanın en değerli müzelerinden 
biri olan Anadolu Medeniyetleri Müzesi ile 
açılıyor. Müze, Paleolitik Çağ’dan Hititler ve 
Urartu Krallığı’na uzanan dünyanın en eski 
medeniyetlerine dair izler sunuyor.
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Mehmet Nuri Ersoy, “Pirelli 
Antik Yollarda” basın lansmanın 
başarılı geçmesi dileklerimle 
projede emeği geçen herkesi 
tebrik ediyorum.”
Toplantıya programı nedeniyle 
katılamayan Türkiye Cumhuriyeti Kültür 
ve Turizm Bakanı Mehmet Nuri Ersoy, 
İstanbul İl Kültür ve Turizm Müdürü Dr. 
Coşkun Yılmaz aracılığı ile desteklerini 
paylaştı: ““Pirelli Antik Yollarda” basın 
lansmanın başarılı geçmesi dileklerimle 
projede emeği geçen herkesi tebrik 
ediyorum. Anadolu’nun kadim mirasının 
izleri üzerinde sürdürülen bu anlamlı 
projenin ülkemizin sahip olduğu tarihi ve 
kültürel zenginliklerin tanıtımına önemli 
katkılar sağlayacağına yürekten inanıyor, 
değerli misafirlere ve tüm konuklara sevgi 
ve selamlarımı sunuyorum”. 

Lale Cander: “Pirelli Türkiye 
olarak ülkemizin tanıtımına 
katkı sağladığımız için 
gururluyuz” 
Etkinlikte söz alan Pirelli Türkiye Yönetim 
Kurulu Başkanı Lale Cander, “Ekibimiz 
bu zorlu yolculukta, son teknoloji ve 
inovasyon ürünü lastiklerimiz üzerinde 
tarihin ilk teker izlerinin peşine düştü. 
Anadolu’nun ilk medeniyetlerinin çizdiği 
bu 150 keşif noktasını büyük bir özveriyle 
tek tek kayıt altına aldı. Dünyanın en 
eski yollarını keşfetme imkânı sunan 
projemiz Türkiye’nin tanıtımı açısından 
da büyük önem taşıyor ve Pirelli Türkiye 
olarak böylesine kıymetli bir projeye imza 
attığımız için gurur duyuyoruz” dedi. 

Gian Paolo Gatti Comini;  
“Bu proje, Pirelli’nin bir lastik 
üreticisinden çok daha fazlası 
olduğunu gösteriyor”
Bu özel proje ile ilgili olarak Pirelli Türkiye 
CEO’su Gian Paolo Gatti Comini şunları 
söyledi: “Pirelli Antik Yollarda kitabı 
ile mobilitenin dünyadaki tarihine ve 
kültürel gelişime değerli bir katkıda 
bulunduğumuza inanıyoruz. Dünya 
tarihini kökten değiştiren tekerleğin 
icadından bu yana geçen binlerce yıl, 
insanlığın keşifleri ve kültürel gelişimiyle 
dolu. Pirelli olarak, geçtiğimiz yıl 150. 
yılımızı kutlarken, bu tarihî yolculuğa 
saygı duruşu yaparak, Anadolu›nun antik 
yollarında tekerleğin izlerini sürdük. 

Pirelli Türkiye olarak, 1960’tan beri bu 
coğrafyaya katkıda bulunmanın gururunu 
yaşarken, markamızın mirasını ve 
vizyonunu geleceğe taşımanın mutluluğu 
içerisindeyiz. Pirelli Antik Yollarda kitabı, 
bu benzersiz yolculuğun izlerini takip 
ederek geçmişin ve geleceğin birleştiği 
bir köprüyü oluşturuyor. Tüm bu detaylar, 
Pirelli’nin sadece lastik üreticisi değil, 
aynı zamanda kültürel dönüşümünü 
gerçekleştiren bir marka olduğunu bir 
kez daha ortaya koyuyor. Bu çalışmayı 
duyurmaktan büyük mutluluk duyuyoruz.” 

Şükrü Bekdikhan: “Mercedes-
Benz’in ikonik modellerinden G 
400d ile bu projenin bir parçası 
olmak bizim için çok değerli” 
Projede emeği geçen herkese teşekkür 
eden Mercedes-Benz Otomotiv İcra 
Kurulu Başkanı Şükrü Bekdikhan, 
Mercedes-Benz’in ikonik modellerinden 
G 400d ile bu projenin parçası olmalarının 
kendileri için de çok değerli olduğunu 
belirtti. Bekdikhan, bir ay süren yolculuk 
boyunca Türkiye toprakları üzerindeki 
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antik uygarlıklarda tekerleğin kullanımı 
konusunda zengin bilgiler edindiklerini 
vurgulayarak “Ülkemizin tarihi ve 
kültürel anlamda zenginliğini gelecek 
nesillere bırakacak böyle bir kitabın 
ortaya çıkmasında Mercedes-Benz olarak 
bizim de katkımızın olmasından dolayı 
gururluyuz” dedi.

Okan Altan: “Dünyanın en eski 
yolları Anadolu’da saklı ve 
sapasağlam ayakta” 
İlk medeniyetlerin hangi yollardan 
ilerlediklerini bir gazeteci gözüyle 
belgelemeye çalışan Okan Altan ise, 
“dünyanın en eski yollarının Türkiye’de 
saklı olduğunu ve Anadolu’nun her 
köşesini birbirine bağlayan binden 
fazla antik yolun büyük çoğunluğunun 
günümüzde bile kendini gösterdiğini, 
bazılarının halen sapasağlam durduğunu” 
ifade ederken hem basılı olarak hem 
de internet üzerinden erişilebilecek 
Pirelli Antik Yollarda kitabının “zaman 
tünelinden geçip atalarımızın binlerce 
yıl önce yürüdüğü patikalarda 
otomobilleriyle gezmek isteyenlere iyi bir 
rehber olacağını” belirtti. 

Pirelli Scorpion™ Zero All 
Season ve Scorpion™ ATR 
lastikleri Anadolu’nun antik 
yollarında tam not aldı
Tarihi yolları keşfe çıkan Okan Altan ve 
fotoğraflayan İrfan Bilir, yolculukları 
boyunca zorlu koşullarda, Pirelli’nin 
SUV’lar için “mükemmel uyum” felsefesi ile 
geliştirdiği Pirelli Scorpion lastiklerinden 
güç aldılar. 200 saatte katedilen 10 bin 
kilometreyi bulan Pirelli Antik Yollar 
belgeseli için Pirelli Scorpion™ Zero All 
Season donanımlı 2022 model 6 silindirli 

2925 cc motoruyla 330 HP ve 700 Nm’lik 
Mercedes-Benz G400d ile yola çıkıldı. 
Yaz dönemi olmasına rağmen asfalt 
üstünde olduğu kadar ıslak zeminlerde 
de üstün yol tutuş performansı sergileyen 
Scorpion™ Zero All Season’lar uzun 
kilometreler boyunca zorlu yol koşullarında 
konforu eksiltmeyen bir yolculuğa imkan 
tanıdılar. Öte yandan Anadolu’nun en 
eski geçitlerine ulaşmak için yolun dışına 
da çıkıldığında ise Pirelli Scorpion ATR 
lastiklerine geçiş yapıldı. Çoğunlukla 
arazi sürüşü gerçekleştirilen Antik Yollar 

belgeselinde tüm zeminlerde bu zorlu keşif 
yolculuğunu keyfe çeviren Pirelli Scorpion™ 
ATR lastikler, keskin taşlar üzerinden hızla 
geçerken bile üstün performans sergiledi. 
Antik Yollarda belgeseli hazırlanırken çok 
zorlu güzergâhlar boyunca hiçbir sorun 
yaşamayan ekip, lastikleri de çok zorlu bir 
dayanıklılık testinden geçirmiş oldular. 
Lastikler Güney Doğu’nun 50 derecenin 
üzerine çıkan sıcaklıklarında bile tam 
performans sergiledi.

Mercedes-Benz G 400d ile 
mükemmel uyum 
Mercedes-Benz G-Serisi’nin orijinal 
ekipmanı olan Pirelli Scorpion, sivri 
taşların üzerinden asfalta indiğinde hep 
aynı çevik performansına devam etti. 
Düz zeminde sessiz ve gevşek zeminde 
de yol tutuşu çok iyi koruyarak, güçlü 
G-Serisi’nin dinamizmiyle de tam uyum 
gösterdi. En zorlu arazi koşullarında bile 
üstün performans, konfor ve güvenli 
sürüş keyfi sunan Mercedes-Benz G-Serisi, 
zamansız tasarım ve sağlamlığı bugüne 
taşıyor. Kalite, konfor, tasarım ve güvenliği 
buluşturan G-Serisi, 43 yıldır seyahat 
tutkunları ve macera severlerin gözdesi 
olmaya devam ediyor.
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Tedarik zincirinin her alanında 
teknolojinin etkin kullanımına 

yaptığı yatırımlar ve dijital dönüşüm 
adımları ile dikkat çeken Alışan 

Lojistik, “Future of Cloud & AI 2023” 
Zirvesi’nde “Maliyet Verimliliği” 

kategorisinde “Derin Öğrenme ve 
Görüntü İşleme Teknikleriyle Resmi 

Evrakların Takibi ve Kontrolü” projesi 
ile ödüle layık görüldü.

Türkiye’nin en geniş kapsamlı Bulut ve 
Yapay Zeka Zirvesi “Future Of Cloud & 
AI” İstanbul Swissôtel The Bosphorus’ta 
gerçekleşti. Teknoloji dünyasının 
liderlerinin bir araya gelerek, bulut 
ve yapay zeka stratejileri hakkında 
görüşlerini paylaştıkları Zirve’de ayrıca, 
CIO’lar, akademisyenler ve sektörün 
fikir liderlerinden oluşan jüri üyeleri 
sektörlerinde öne çıkan başarılı firmaların 
bulut projelerini de değerlendirdiler. 
300’e yakın başvuru arasından 10 
kategoride değerlendirilerek seçilen 
45 proje, gelecekteki uygulamalar için 
referans niteliğindeki “Future Of Cloud & 
AI Awards 2023” ödülüne layık görüldü. 
Söz konusu ödül töreninde Alışan Lojistik, 
“Derin Öğrenme ve Görüntü İşleme 
Teknikleriyle Resmi Evrakların Takibi ve 
Kontrolü” projesi ile “Maliyet Verimliliği” 
kategorisinde ödülün sahibi oldu. 

Alışan Lojistik adına ödülü alan BT 
Nakliye Yazılımları Şefi Sinem Bahar, 
son yıllarda teknolojiye yaptıkları 
yatırımların karşılığını almaktan ve 
sektöre ışık tutmaktan dolayı duydukları 
mutluluğa değindi ve “Bu projeye emek 
veren başta Konya Selçuk Üniversitesi 
Bilgisayar Mühendisliği akademisyenleri 
ile öğrencilerine, emeği geçen proje 
arkadaşlarımıza ve bizi bu ödüle layık 
gören değerli jüri üyelerine teşekkür 
ederiz. Söz konusu proje ile, yükün 
teslimatından sonra merkez ofisimize 

gelen imzalı ve kaşeli evrakların derin 
öğrenme ve yapay zeka teknolojisi ile 
üzerindeki bilgilerin alınıp veri tabanına 
yazılması ve sonrasında ERP sistem 
ile karşılaştırılıp veri doğruluğunun 
sağlanması amaçlanıyor” açıklamasında 
bulundu. Bahar ayrıca, 1 Ocak 2024 tarihi 
itibari ile iş süreçlerinin bir parçası olarak 
aktif çalışması planlanan bu proje ile 
TEKNOFEST 2024’e katılacaklarının da 
bilgisini verdi. 

T.C. Sanayi ve Teknoloji Bakanlığı 
tarafından onaylanan 13 Ar-Ge merkezinin 
ikisine sahip olan ve İstanbul ile Konya 
bölgelerini kendisine bu manada üst 
ilan etmiş olan Alışan Lojistik Ar-Ge 
Merkezi’nde 50’ye yakın uzman çalışıyor. 
Merkezleri ile ilgili de açıklamada bulunan 
Bahar, “Burada gerçek ve sanal dünyanın 
birlikte hareket ettiği, kullanıcıların ve 
ulaşım araçlarının birbirleriyle iletişime 
geçtiği, böylelikle de süreçlerin hatasız 
ve daha verimli işlendiği bir çalışma 
sistemine odaklanıyoruz. Bilgi teknolojileri 
anlamında gerçekleştirdiğimiz çok 
önemli işler var. Bu kapsamda fiziksel 
altyapı yenilemesi yolu ile teknoloji 
ve dijitalizasyon anlamında çağın 
gereklerine uygun yeni çalışma ve iş 
yapış modülleri tasarlayarak, sektörde 
daima fark yaratacak adımlar atmaya, 
projeler üretmeye, dijital dönüşüm ve 
teknolojinin etkin kullanımı konularında 
yatırımlarımıza devam edeceğiz.” dedi.

“Future of Cloud & Al 2023”
zirvesinden Alışan Lojiştik’e ödül
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Kış soğuklarının iyiden iyiye 
kendini hissettirmesiyle birlikte 

araçlar için bakım dönemi başlıyor. 
Yol ve yolcu güvenliği için aracın 

kış şartlarına hazırlanmasının 
hayati önem taşıdığına dikkat 

çeken AKO Akü Genel Müdürü Dr. 
Hulki Büyükkalender, özellikle akü 

bakımının
ihmal

edilmemesi 
gerektiğini

belirtti.

Soğuk hava, yağmur ve kar yağışları ile 
birlikte güvenli bir yolculuk için aracın 
teknolojisine ve elektriksel donanımına 
uygun akünün kullanılması ve bakımının 
yaptırılması gerekiyor. AKO Grup 
bünyesinde ye alan AKO Akü kış bakımı 
yaptırılan akülerin hem akü ömrü hem 
de aracın performansı korunduğunu 
belirtiyor.

“Soğuk havalarda akünün 
içindeki sıvının donma riski 
bulunuyor”
Düşen hava sıcaklıklarının akü ve şarj 
basmaya olumsuz etkileri olduğunu 
belirten AKO Akü Genel Müdürü Dr. 
Hulki Büyükkalender, “Akülerin bakımı 
zamanında yaptırılmazsa aracın marş 
motoru, ateşleme sistemi, far gibi 
elektrik ile çalışan fonksiyonlarında 
aksama olabilir. Özellikle çok soğuk 
havalarda akünün içindeki sıvının 
(elektrolit) donma riski vardır. Şarjı 
tam dolu bir akü -70 derecelere 
kadar dayanırken boşalmış bir akü -5 
derecelerde donmaya başlayabilir. Bu 

nedenle soğuk havalarda akü bakımının 
yapılması ve akünün şarjlı halde 
bulunması çok önemlidir. Özellikle, 
zaman içerisinde oksitlenerek elektrik 
akımını engelleyen kutup başlarının 
temizliğinden mutlaka emin olunmalı. 
Eğer kutup başları temiz değilse, marş 
motoru ile diğer aksamlar çalışamaz 
hale gelir” dedi. 

Yıllık 5 milyon üretim kapasitesi
Dr. Hulki Büyükkalender, sözlerine 
şöyle devam etti; “Ar-Ge ve inovasyona 
yaptığımız yatırımlarla üretilen Turbo 
Akü, sahip oldukları Matrix Press (Punch) 
teknolojisi sayesinde, kışın bakım 
gerektirmiyor, çok düşük sıcaklıklarda 
bile diğer akülere göre daha fazla 
yüksek performans veriyor; dahası, yakıt 
tasarrufuna da katkıda bulunuyor.” Turbo 
Akü ve Petlas Akü markalarıyla hızla 
büyümesini sürdüren AKO Akü, yıllık 
5 milyon üretim kapasitesi ile satışının 
% 71’ini Avrupa ve Amerika kıtalarına 
yaptığı ihracatı oluşturuyor. 

Araç sahiplerine 
“kış bakımı” uyarıları

Hulki Büyükkalender
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IVECO eDaily, Avrupa’da 
sürdürülebilirlik ödüllerini 
toplamaya devam ediyor

Almanya’da TRANSPORT Dergisi tarafından 
kamyonet ve teslimat kamyonetleri 
kategorisinde 2024 Avrupa Sürdürülebilir 
Taşımacılık Ödülü eDaily’ye verildi. eDaily, 
İspanya’da düzenlenen Motor Axel Springer 
Awards 2023’te En İyi Sürdürülebilir Ticari 
Araç ödülüne layık görüldü. Prestijli ödüller, 
ikonik Daily’nin “elektrikli ikizinin” büyük 
potansiyelini gözler önüne seriyor: eDaily, 
öne çıkan modüler batarya teknolojisi 
ile çok yönlülüğü, görev odaklılığı ile 
performanstan ödün vermiyor. 
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eDaily, Almanya’da kamyonet ve teslimat 
kamyonetleri kategorisinde Avrupa 
Sürdürülebilir Taşımacılık Ödülü 2024 ve 
İspanya’da Motor Axel Springer Ödülleri 
2023’te kazandığı En İyi Sürdürülebilir 
Ticari Araç unvanıyla yeni ödüller 
alıyor ve ödül kotasını yükseltiyor. Bu 
ödüller, IVECO’nun 2023 “What Van?” 
yarışmasında şimdiden “One to Watch” 
olarak tanınan yerel emisyonsuz ürün 
gamının başarılı geçmişine katkıda 
bulunuyor. eDaily, ‘Yüksek Övgüye 
Değer’, ‘Ticari Minibüsler’ Ödülleri’nin 
‘Büyük E Van’ kategorisinde ‘Yüksek 
Övgüye Değer’ ve 2023’te Neomotor 
Ödülleri’nde ‘Yılın Ticari Aracı’ olarak da 
ödüllere layık görüldü.

Avrupa Sürdürülebilirlik Ulaştırma 
Ödülü’nün iş ve bilim sektörlerinin, 
derneklerin ve medyanın tanınmış 
temsilcilerinden oluşan bağımsız jüri 
heyeti, eDaily’yi ödülün sahibi olarak 
seçti çünkü: “eDaily ile IVECO, Hafif Ticari 
Araç sektöründeki uzmanlığını bir kez 
daha ortaya koyuyor; Daily ‘electric twin’ 
bataryalı-elektrikli ve yerel emisyonsuz 
hafif ticari araç pazarındaki tüm 
boşlukları kapatıyor. İster panel van ister 
tek veya çift kabinli şasi olsun, model 
çeşitliliği, muazzam üst yapı çeşitliliği, 
3,5 ton çekme kapasitesi ve dizele kıyasla 
ekonomik çalışmasıyla yeni standartlar 
belirliyor.”

Bu yıl yedincisi düzenlenen Avrupa 
Sürdürülebilirlik Taşımacılık Ödülü, 
ticari araç sektöründeki şirketleri 
sürdürülebilirliği ve çevre dostu ürün 
geliştirmeyi benimsemeye teşvik ediyor. 
Sürdürülebilir ve sorumlu işletmeciliğin 
yalnızca sosyal ve çevresel sorunların 
ele alınmasına katkıda bulunuyor. Aynı 
zamanda şirketlerin çevre dostu ticari 
araçlar sunarak kârlılıklarını ve rekabet 
güçlerini artırmalarını sağladığını 
göstermeyi amaçlıyor. 

eDaily ayrıca Axel Springer’in 
İspanya’da yayınlanan online medya 
ve otomobil dergilerinin binlerce 
okuyucusu tarafından Motor Axel 
Springer Ödülleri’nin bu kategorideki ilk 
edisyonunda En İyi Sürdürülebilir Ticari 
Araç seçildi. Bu unvan, serinin elektro 
mobiliteyi benimsemek ve filolarını bu 
sürdürülebilir tahrik sistemine geçirmek 
isteyen operatörler için mükemmel bir 
çözüm olduğunu doğruluyor.

eDaily: Elektrikten daha fazlası
Kısa süre önce performansını daha da 
yükseltmek üzere geliştirilmiş olan eDaily, 
elektrikli hafif ticari araçlara yönelik 
uygulama yelpazesini genişleterek 
ulaşımın karbonsuzlaştırılmasına 
ve kentsel alanlarda hava kirliliğinin 
azaltılmasına önemli ölçüde katkıda 
bulunuyor. Şehir içi gerçek dünya 
kullanımında 400 km’ye kadar menzil 
sağlayan öncü modüler batarya teknolojisi 
ile öne çıkıyor. Dördüncü bir akü 72C 
üzerinde 7,2 ton GVW ve 5100 mm şasi 
kabin modelleri ile yapılandırılabiliyor. 
115 kW hızlı şarj ile üç ve dört bataryalı 
versiyonlar 20 dakika gibi kısa bir sürede 
100 km hıza ulaşabiliyor.

IVECO’nun elektrikli hafif aracı, Daily 
serisinin iddialı sağlam şasisne sahiptir ve 
üst şasiden hiçbir parça çıkıntı yapmaz. 
Dijital ve analog arayüzler (CAN BUS 2.0B 
gibi) ile birlikte eDaily’yi dönüşümler için 
en çok yönlü ve eksiksiz EV tabanı haline 
getirir. Araç, 50 kW’a kadar yeni ePTO serisi 
sayesinde her görev için mükemmel bir 
sıfır emisyonlu çözüm sunuyor. 

AIR-PRO pnömatik süspansiyon, 

eDaily’nin öne çıkan bir diğer özelliğidir. 
Bu benzersiz sürekli sönümlemeli 
süspansiyon yumuşak bir sürüş sağlarken 
gövde yalpalamasını da azaltır. Buna ek 
olarak, hafıza fonksiyonu boşaltma için 
araç şasi yüksekliğini ayarlayabilir ve 
tekrarlanan teslimatlar için kaydedebilir. 

100 bağlantılı eDaily, müşterilerin aracın 
çalışma süresini ve iş verimliliğini en üst 
düzeye çıkarmasını sağlar. Yeni tanıtılan 
dinamik dijital sürücü ekranına ve 
etkileyici multimedya ekranına sahiptir ve 
bilgi-eğlence sistemi veya eDaily Routing 
uygulaması aracılığıyla Akıllı Yönlendirme 
özellikleri sunar. Sürücüye tahmini 
menzil hakkında veri sağlamak ve ara 
şarj konusunda tavsiyelerde bulunmak 
için Yapay Zekâ kullanır ve sürücünün 
tamamen görevine odaklanmasını sağlar. 
eRemote kontrolleri, sürücülerin ve filo 
yöneticilerinin Easy Daily uygulaması 
veya IVECO ON portalı aracılığıyla aracın 
ayarlarını uzaktan yönetmelerini sağlar. 
Filo yöneticisi, aracın aktif ve pasif 
güvenliğini sağlamak için ADAS ayarlarını 
kontrol etmenin yanı sıra Hi-Matic 
ayarları ve Eco Modu gibi araç işlevlerinin 
durumunu uzaktan kontrol edebilir.
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Öz Cemay: Tırsan kaliteli 
hizmet hedefimizde

tek tercihimiz
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Güvenilir lider Tırsan; Hatay 
merkezli Öz Cemay Uluslararası 

Taşımacılık’a 25 adet Tırsan 
Tenteli Perdeli Maxima Plus 

teslimatı gerçekleştirdi.  Tırsan, 
Adapazarı fabrikasında 

gerçekleştirdiği teslimat törenine 
son sürat devam ediyor. Son 

olarak Öz Cemay Uluslararası 
Taşımacılık firmasına yaptığı 
teslimat törenine; Öz Cemay 

Uluslararası Taşımacılık Yönetim 
Kurulu Başkanı Raif Ay, Tırsan 

Treyler Satış Koordinatörü 
Ertuğrul Erkoç ve Tırsan Treyler 

Satış Temsilcisi Emin Dilovan 
Kınay katılım gösterdi. 

Teslimat töreninde açıklamalarda 
bulunan; Öz Cemay Uluslararası 
Taşımacılık Yönetim Kurulu Başkanı 
Raif Ay, “1994 tarihinde kurulmuş 
olan Öz Cemay Uluslararası 
Taşımacılık sektöre damgasını 
vurmanın haklı gururunu üzerinde 
taşımaktadır. Dürüst çalışmayı 
kendisine ilke edinmiş olan 
firmamız, toplam kalite anlayışına 
sadık kalarak ve konusunda sürekli 
araştırma, geliştirme yaparak, 
kalite standartlarına uyarak 
sektöründe seçkin bir isme sahip 
olmuştur. Bu amaçla müşteri 
memnuniyetini her şeyin üzerinde 
tutarak hizmetlerimizi sürekli 
geliştirmek ve iyileştirmek için 
çalışıyoruz. Bu doğrultuda sektörün 
öncüsü olan Tırsan ile iş birliği 
içerisinde bulunmaktan çok 
memnunuz” dedi.

Treyler Yatırımlarımızda   
Her Zaman Tek Tercihimiz 
Tırsan
Yaptıkları yatırımı değerlendiren 
Ay, “Filomuzda, her zaman en 
donanımlı ve verimli ekipmanları 
kullanıyoruz. Bundan dolayı treyler 
yatırımlarımızda her zaman tek 
tercihimiz Tırsan. Firmamız; kara, 
komple yük, parsiyel, proje, gabari 
ve ağır tonajlı taşımacılığı hizmeti 
vermektedir. Tırsan araçlarının 
sahip olduğu 4 farklı seviyeli çatı 
kaldırma sistemi ile aracı, farklı iç 
net seviyelerinde kullanabiliyor. 
Böylece, operasyonel olarak da 
yükleme ve boşaltma kolaylığı elde 
ederek, zamandan da hacimden de 
tasarruf elde ediyoruz. Öte yandan 
Tırsan araçlarının yüksek ikinci el 
değeri sayesinde alırken de satarken 
de kazanıyoruz. Tırsan’ın firmamıza 
sağladığı kaliteli ve hızlı 
satış sonrası hizmetlerden 
de çok memnunuz. Tırsan ile 
sürdürdüğümüz başarılı iş birliğimizin 
ilerleyen dönemlerde de artarak 
devam edeceğine inancımız tam” 
açıklamalarında bulundu.

Teslimat töreninde Öz Cemay 
Uluslararası Taşımacılık’a teslimatı 
yapılan Tırsan araçları hakkında 
bilgi veren Tırsan Treyler Satış 
Koordinatörü Ertuğrul Erkoç, “Öz 
Cemay Uluslararası Taşımacılık’ın 
25 adetlik Tırsan Tenteli Perdeli 
Maxima Plus araçlarını özellikle 
tercih etme nedeni, müşterilerimizin 
araçta bulunan patentli K-Fix sistemi 
sayesinde, yüklerini güvenli şekilde 
taşıyor olabilmeleridir. Öte yandan 
aracın şasi ve çelik aksamlarının çinko 
tri-elektron metoduna göre kataforez 
(KTL) kaplamalı oluşu sayesinde 
araç, 10 yıl pas yürümezlik garantisi 
altındadır. Öz Cemay Uluslararası 
Taşımacılık’ın filo yatırımında yine 
Tırsan’ı tercih etmesinden büyük 
memnuniyet duyuyor ve başarılı 
iş birliğimizin uzun yıllar devam 
edeceğine inanıyoruz” ifadesini 
kullandı.

Tırsan Tenteli Perdeli Maxima 
Plus T.SCS X+ Özellikleri 
Tırsan Tenteli Perdeli Maxima Plus, 
patentli K-Fix sistemi sayesinde, 
yüklerin en güvenli şekilde 
taşınmasını sağlıyor. Televre 
üzerindeki her biri 2,5 ton kapasiteli 
toplam 236 adet yük bağlama noktası 
sayesinde, 500’den fazla yükleme 
kombinasyonu sunan Tırsan Tenteli 
Perdeli Maxima Plus’ın üst yapısı ve 
perdeleri Code XL standartlarına 
%100 uyum sağlıyor. 

Tırsan Tenteli Perdeli Maxima Plus, 
2.800-2.850-2.900 -2.950 -3.000 
mm iç net opsiyonu ile maksimum 
yükleme imkânı sunuyor ve yükleme 
esnasında 500 mm ekstra kaldırma 
özelliği ile operasyonel hız ve 
verimlilik avantajı sağlıyor. 

Ayrıca, 7,200 kg forklift aks yüküne 
dayanımlı taban özelliği ile Tenteli 
Perdeli Maxima Plus, şasi ve çelik 
aksamlarının çinko tri-elektron 
metoduna göre kataforez (KTL) 
kaplamalı oluşu sayesinde ürünleri 
10 yıl pas yürümezlik garantisi 
altına alıyor.
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2023’ün en sıra dışı
beş DHL teslimatı

DHL Group 2023 yılında 
gerçekleştirdiği en sıra dışı 

taşımacılık hizmetlerinden beşini 
paylaştı. Gönderiler arasında ABD 

Houston’dan yaklaşık 12.000 km 
uzaklıktaki İzmir’e taşınan üç adet 

rüzgâr türbini kanadı da bulunuyor.
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Dünyanın önde gelen lojistik sağlayıcısı 
DHL Group, 2023 yılında dünya 
çapında gerçekleştirdiği en sıra dışı 
beş teslimatı paylaştı. Gönderiler, deniz 
ineklerinden lokomotiflere, türbin 
kanadından anahtara kadar çeşitlilik 
gösteriyor. 

Amerika Birleşik Devletleri’nden 
Türkiye’ye üç rüzgâr türbini 
kanadı
DHL, ağustos ayında ABD Houston’dan 
yaklaşık 12.000 km uzaklıktaki İzmir’e 
üç adet rüzgâr türbini kanadı taşıdı. 
Her kanat 50 metre uzunluğunda 
ve yaklaşık 14 ton ağırlığındaydı. Bir 
Amerikan şirketi, Türkiye’deki bir rüzgâr 
enerjisi çiftliğindeki hasarlı kanatları 
değiştirmek için sevkiyatı ayarladı. DHL, 
yeni kanatların bir aylık yolculuğu için 
kargoyu güvenli ve hızlı bir şekilde 
taşıyabilen ağır kaldırma vinçleriyle 
donatılmış özel bir gemi kullandı. 
İzmir’e vardıktan sonra, uzatılabilir 
römorklar yeni kanatları son varış 
noktalarına taşıdı. 

Üç deniz ineği için   
kurtarma yolculuğu
Ekim ayında DHL, ABD’de bulunan üç 
deniz ineğini 1.600 km’den fazla bir 
mesafe uçurarak Ohio eyaletindeki 
Cincinnati’den Florida eyaletindeki 
Orlando’ya taşıdı. “Soleil”, “Calliope” ve 
“Piccolina isimli deniz inekleri oradan 
da tırla Tampa’ya nakledildi. Hayvanlar 
yaklaşık 300 ila 450 kilo ağırlığındaydı. 
Bu üçlü 2021 yılında Florida’nın yaban 
hayatı yetkilileri tarafından yavruyken 
kurtarıldı. Cincinnati ve Tampa’daki 
hayvanat bahçeleri onlara bakmak 
için iş birliği yaptı. Cincinnati Hayvanat 
Bahçesi yavruların kilo almalarına ve vahşi 
doğaya geri dönecek kadar büyümelerine 
yardımcı oldu, ZooTampa ise şimdi 
rehabilitasyonlarının son aşamasını 
üstleniyor. Gelecek yılın başlarında 
Florida’nın sularına geri bırakılacaklar. 
DHL, deniz ineklerinin Tampa’ya mümkün 
olduğunca çabuk ve güvenli bir şekilde 
ulaşmasını sağlamak için onları özel yapım 
konteynerlerde, özel olarak planlanmış bir 

kargo uçağıyla taşıdı. Bir veteriner, uçuş 
boyunca hayvanların durumunu izledi. 
Konteynerlerde deniz ineklerini sıcak 
tutmak için 20 cm kalınlığında köpük 
yataklar ve battaniyeler de vardı. Ayrıca 
vücutlarının nemli kalmasını sağlamak için 
sürekli olarak suyla ıslatıldılar. 

Amerika Birleşik Devletleri’nden 
Peru’ya beş lokomotif
DHL, eylül ayında beş adet ikinci el 
lokomotifi ABD Houston’dan Peru’nun 
Callao şehrine gemiyle yaklaşık 4.800 
km taşıdı. Perulu bir demiryolu şirketi 
tarafından satın alınan lokomotiflerin 
her biri 20 metreden uzundu ve 
186 ton ağırlığındaydı. Karmaşık bir 
operasyonla, geminin vinçleri kullanılarak 
hepsi dikkatlice gemiye yerleştirildi. 
Uzmanlardan oluşan bir ekip, her adımı 
titizlikle planlamak, süreçleri hesaplamak, 
planlar oluşturmak, malzemeleri kontrol 
etmek ve olası rotaları değerlendirmek için 
yaklaşık iki ay çalıştı. Gemi, Meksika Körfezi 
ve Panama Kanalı’ndan Peru kıyılarına 
kadar on iki gün boyunca yol kat etti. 
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Tunus’tan Almanya’ya hayat 
kurtaran anahtar
Nisan 2023’te DHL, küçük bir kuşun son 
anda kurtarılmasını sağladı. Almanya’da 
yaşayan bir adam evini kilitlemiş ve 
Tunus’a giderken yanlışlıkla anahtarı 
yanında götürmüştü. Dairedeki küçük 
kuşun acilen yiyecek ve suya ihtiyacı 
vardı, bu % n adamın anahtarı hemen 
ülkesine geri götürmesi gerekiyordu. 
DHL sadece birkaç saat içinde anahtarı 
yaklaşık 1.900 km uçurarak Tunus 
Havaalanı’ndan Leipzig’deki DHL 
Hub’ına taşıdı. Bir DHL hizmet ekibi, 
Tunus’tan gelen diğer birçok gönderi 
arasında anahtarı hızla buldu. Yolcunun 
eşi anahtarı doğrudan Leipzig Hub’dan 
teslim aldı. Daha sonra DHL’e bir 
teşekkür mektubu göndererek mutlu 
sonucu doğruladı: Kuşa, kapıyı kırması 
gerekmeden zamanında ulaşabilmişti. 

Almanya’dan Çin’e 21 yarış kızağı
DHL, ekim ayında Almanya’nın Köln 
şehrinden Çin’in Yanqing şehrine 
21 adet yarış kızağı teslim etti. Bu 

kızaklar, IBSF Kızak Dünya Kupası›na 
başlayabilmek için onlara ihtiyaç duyan 
çeşitli Avrupa ülkelerinden sporculara 
aitti. Her kızak yaklaşık dört metre 
uzunluğundaydı. DHL, ekipmanı ulusal 
yarış kızağı federasyonlarından aldı 
ve ilk olarak Köln’e getirdi. Bir sonraki 
durak Lüksemburg’du ve DHL buradan 
tüm kızakları yaklaşık 8.000 km yol kat 
ederek Pekin’e uçurdu. Sonunda iki tır 
onları Yanqing’deki Olimpik kızak pistine 
götürdü. Birçok sporcu son dakikaya 
kadar antrenman yaptığından, nakil 
işlemi zaman açısından çok kritikti ve 
gecikme şansı yoktu. Ayrıca, profesyonel 
yarış kızakları kendi pilotlarına göre 
hassas bir şekilde ayarlanmış ve kalibre 
edilmiş, ince ayarlı hassas makineler 
olduğundan çok dikkatli taşınmaları 
gerekiyordu. 

DHL Hakkında 
1969 yılında kurulan DHL, lojistik 
sektörünün lider global markasıdır. DHL 
bünyesinde yer alan birimler, ulusal ve 
uluslararası paket teslimatından e-ticaret 
gönderi ve taşımacılık çözümlerine, 

uluslararası ekspres kara, hava ve deniz 
yolu taşımacılığından endüstriyel tedarik 
zinciri yönetimine uzanan benzersiz bir 
lojistik hizmet portföyü sunar. Dünya 
çapında 220’yi aşkın ülke ve bölgede 
yaklaşık 395 bin çalışanıyla DHL, 
müşterilerinin sınırları aşmasına, yeni 
pazarlara ulaşmasına, işlerini büyütmesine 
ve gönderilerini sevdiklerine ulaştırmasına 
yardımcı olur. 

Teknoloji, yaşam bilimleri, sağlık, 
mühendislik, üretim & enerji, perakende 
ve otomotivin de aralarında bulunduğu 
pek çok büyümekte olan pazar ve sektöre 
özel çözümleriyle “Dünyanın lojistik şirketi” 
olarak konumlanan DHL, DHL Group’un 
bir parçasıdır. Grup, 2022 yılında 94 milyar 
euro gelir elde etmiştir. Gerek sürdürülebilir 
ticaret uygulamaları gerekse topluma 
ve çevreye karşı duyduğu sorumlulukla, 
dünyaya pozitif katkı sağlayan DHL Group, 
2050 itibarıyla sıfır emisyon hedefine 
ulaşmayı amaçlamaktadır. DHL Express, 
DHL Group’un uluslararası ekspres hava 
taşımacılığı alanında faaliyet gösteren 
global lider firmasıdır.
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2023 yılı Ocak-Aralık döneminde toplam 
üretim % 9, otomobil üretimi bir önceki 
yılın aynı dönemine göre % 18 arttı. Bu 
dönemde, toplam üretim 1 milyon 468 bin 
393 adet, otomobil üretimi ise 952 bin 667 
adet düzeyinde gerçekleşti.
2023 yılı Ocak-Aralık döneminde toplam 
pazar geçen yılın aynı dönemine göre 
% 55 artarak 1 milyon 283 bin 952 adet 
düzeyinde gerçekleşti. Bu dönemde 
otomobil pazarı ise % 63 oranında arttı ve 
967 bin 341 adet olarak gerçekleşti.
Ticari araç grubunda, 2023 yılı Ocak-
Aralık döneminde üretim % 5, hafif ticari 
araç grubunda % 7 azalırken, ağır ticari 
araç grubunda % 16 arttı. Ocak-Aralık 
dönemine göre ticari araç pazarı % 35, ağır 
ticari araç pazarı % 17 ve hafif ticari araç 
pazarı % 39 arttı.
2023 yılı Ocak-Aralık döneminde bir önceki 
yılın aynı dönemine göre, toplam otomotiv 
ihracatı adet bazında % 5 oranında, 
otomobil ihracatı ise % 16 oranında arttı. 
Bu dönemde, toplam otomotiv ihracatı 1 
milyon 18 bin 247 adet, otomobil ihracatı 
ise 663 bin 90 adet düzeyinde gerçekleşti.
2023 yılı Ocak-Aralık döneminde bir 
önceki yılın aynı dönemine göre, toplam 
otomotiv ihracatı Dolar bazında % 13, Euro 
bazında geçen yılın aynı dönemine göre 
% 10 arttı. Bu dönemde toplam otomotiv 
ihracatı 35,7 Milyar $ olarak gerçekleşirken, 
otomobil ihracatı % 21 artarak 10,9 Milyar 
$ seviyesinde gerçekleşti. Euro bazında 

otomobil ihracatı ise % 17 artarak 10,1 
Milyar € seviyesinde gerçekleşti. 

ÜRETİM
• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde, önceki 

yılın aynı dönemine göre % 9 oranında 
artarak toplam 1 milyon 468 bin 393 adet 
taşıt aracı üretildi.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde traktör 
üretimi ile birlikte toplam üretim 
1 milyon 525 bin 963 adet olarak 
gerçekleşti.

• 2022 yılına göre, yük ve yolcu taşıyan 
ticari araçlar üretimi, 2023 yılı Ocak-Aralık 
döneminde % 5 seviyesinde azalırken, 
ürün grubu bazında üretim:

- Otobüste % 30
- Midibüste % 40
- Kamyonda % 12
- Minibüste % 9 oranlarında artarken,
- Kamyonette % 9 seviyesinde azaldı.
• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde 

otomobil üretimi, 2022 yılına göre % 
18 artarak 952 bin 667 adet düzeyinde 
gerçekleşti.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde traktör 
üretimi % 16 oranında artarak 57 bin 570 
adet oldu.

Ocak-Aralık döneminde kapasite kullanım 
oranları, hafif araçlarda (otomobil + hafif 
ticari araçlar) % 74, kamyon grubunda % 
91, otobüs-midibüs grubunda % 54 ve 
traktörde % 75 olarak gerçekleşti. Ocak-

Aralık döneminde Otomotiv Sanayiinin 
toplam kapasite kullanım oranı % 74 oldu.

PAZAR
• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde toplam 

satışlar 2022 yılı aynı dönemine % 55 
oranında artarak 1 milyon 283 bin 952 
adet seviyesinde gerçekleşti.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde 
otomobil satışları, 2022 yılı aynı 
dönemine göre % 63 oranında arttı ve 
967 bin 341 adet oldu.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde 
otomobil pazarında ithalatın payı % 68 
olarak gerçekleşti.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde geçen 
yılın aynı dönemine göre toplam 
otomobil satışları % 63, ithal otomobil 
satışları % 81 ve yerli otomobil satışları % 
35 oranlarında arttı.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde hafif 
ticari araç (minibüs + kamyonet) 
pazarında ithalatın payı % 54 olarak 
gerçekleşti.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde geçen 
yılın aynı dönemine göre toplam hafif 
ticari araç satışları % 39, yerli hafif ticari 
araç % 9 ve ithal hafif ticari araç satışları 
% 82 oranında arttı.

• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde; bir 
önceki yılın aynı dönemine göre ağır 
ticari araç pazarı % 17 artarak 51 bin 317 
adet, kamyon pazarı % 17 artarak 46 bin 
731 adet, otobüs pazarı % 7 oranında 

10 Yıllık Ortalama ve 2023/2022 Toplam Satışlar (Ocak-Kasım) (x1000)

OTOMOTİV SANAYİİ 2023 YILI 
ARALIK SONUÇLARI
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Taşıt Araçları İhracatı (Adet)

artarak bin 960 adet düzeyinde ve 
midibüs pazarı % 24 oranında artarak 2 
bin 766 adet düzeyinde gerçekleşti.

• Son 10 yıllık ortalamalara göre 2023 yılı 
Ocak-Aralık döneminde toplam pazar % 
55, otomobil pazarı % 59, hafif ticari araç 
pazarı % 45 ve ağır ticari araç pazarı % 52 
seviyesinde arttı.

İHRACAT
• 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde 663 bin 

90 adedi otomobil olmak üzere, toplam 

üretimin % 69’unu oluşturan 1 milyon 18 
bin 247 adet taşıt ihraç edildi. 2023 yılı 
Ocak-Aralık döneminde gerçekleşen taşıt 
aracı ihracatı, 2022 yılı aynı dönemine 
göre % 5 arttı.

• Bu dönemde otomobil ihracatı bir önceki 
yılın aynı dönemine göre % 16 artarken, 
ticari araç ihracatı ise % 11 oranında 
azaldı. Traktör ihracatı ise 2022 yılına 
göre % 8 azalarak 16 bin 752 adet olarak 
gerçekleşti.

• Uludağ İhracatçı Birlikleri (UİB) verilerine 
göre, 2023 yılı Ocak-Aralık döneminde 
toplam otomotiv ihracatı, 2022 yılına 
göre % 13 oranında artarak 35,7 milyar $ 
oldu. Euro bazında ise % 10 artarak 33,01 
milyar € olarak gerçekleşti.

• Bu dönemde, dolar bazında ana sanayi 
ihracatı % 16 oranında, tedarik sanayi 
ihracatı da % 10 oranında arttı.

Hafif Ticari Araç Pazarında İthalatın Pazar Payı (% )

Kaynak: OSD

Otomobil Pazarında İthalatın Pazar Payı (% )
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Michelin’den yağmurlu
havalar için sürüş tavsiyeleri
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Mobilite alanında öncü şirketlerden 
biri olan Michelin, hava koşullarının 

araç sürüşünü doğrudan etkilediğini, 
yağmur ve kar gibi durumlarda 

yolların kayganlaşması nedeniyle 
sürücüler için bazı tavsiyelerde 

bulunuyor. Mobilite alanında öncü 
şirketlerden biri olan Michelin, 
hava koşullarının araç sürüşü 

üzerinde etkili olduğuna dikkat 
çekerek, sürücüler için bazı önemli 

tavsiyelerde bulunuyor. 

Sürüş eğitimi içerisinde en çok dikkat 
edilen konulardan biri olan takip 
mesafesinin, olumsuz hava koşullarında 
büyük önem taşıdığını belirten Michelin, 
yağmurlu havalarda, öndeki araç ile aradaki 
mesafenin iki katına çıkarılması gerektiğine 
işaret ediyor. Görüşün ciddi anlamda 
etkilendiği yağmurlu havalarda olumsuz 
bir durumla karşı karşıya kalmamak için 
sürücülerin hızını düşürmesi gerektiğini, 
yoldaki su birikintilerine karşı da lastiklerin 
kayabileceği konusunda tedbirli olunması 
gerektiğini ifade ediyor. 

Su birikintilerine dikkat 
Yağmurlu havaların ve su birikintilerinin 
sürücülerin araç üzerindeki hakimiyetini 
etkileyebileceği ve bu nedenle sonbahar 
ve kış mevsiminde kış lastikleri olmadan 
yola çıkmamak gerektiği belirten Michelin, 
araç kaymasını önlemek için de kış 
lastiği kullanmak, hızı azaltmak, frene 
asla basmamak ve direksiyonu sağlam 
bir biçimde tutmanın önemli avantajlar 
sağladığına işaret ediyor. Her zaman sakin 
ve güvenli bir şekilde araç kullanmanın karlı 
ve yağmurlu havalarda daha fazla dikkat 
etmek gerektiğini belirten Michelin, keskin 
hız ve sürüş değişikliklerinden kaçınmak, 
olumsuz hava şartlarında önem taşıdığını 
ve özellikle virajlı yollarda sürüş yaparken 
hakimiyete dikkat edilmesinin önemli 
olduğunu vurguluyor. 

Sürüş hızını    
kademeli olarak düşürün
Yağmurlu havalarda yolların daha 
kaygan olması nedeniyle fren mesafesi 
düşünülenden daha uzun olabileceğini 
belirten Michelin, sürücülerin ani 
hareketlerden kaçınması gerektiğini, 
fren yapılması durumunda sürüş hızının 

kademeli olarak düşürülmesi gerektiğini 
ifade ediyor. Yağmurun yarattığı nemle 
birlikte karayollarının sınırlarını belirlemek 
ya da yaya geçitlerini işaretlemek için 
kullanılan beyaz ve sarı renkteki şeritlerin 
üzerinde araçların yola tutunma gücünü 
kaybedebileceğini belirten Michelin, bu 
sebeple sürücülerin bu çizgilerin üzerinden 
gitmemeye özen göstermesi gerektiğini 
kaydediyor. 

Farları etkin duruma getirin
Yağmurda sürüş yapmanın kolay olmadığı 
özellikle de görüş açısının oldukça kötü 
olabileceğini belirten Michelin hem rahat 
görüş açısına sahip olmak hem de diğer 
araçlar tarafından kolay görünmek için kısa 
farların etkin halde olmasının hayati önem 
taşıdığını vurguluyor. Yağmurlu havalarda 
araba camlarının buğulanabileceği ve 
bunun da görüş mesafesini olumsuz bir 
biçimde etkilediğini kaydeden Michelin, 
buğulamayı önlemek amacıyla sileceklerin 
uygun bir hız ile çalıştırılması, havalandırma 
sistemlerinin de devreye sokulması 
gerektiğine işaret ediliyor. Muayene ve 
bakım, aracınızda olan ya da olabilecek 
çeşitli sorunları önceden keşfetmenize 
yardımcı olur ve bu sayede gerekli 
önlemleri almanızı sağlar.

• Dikkat edilmesi gereken noktalar
• Takip mesafesini artırın
• Hızınızı düşürün
• Lastiklerin kayması konusunda tedbirli olun
• Frenden kaçının
• Yoldaki çizgi ve işaretlerin üzerinden gitmeyin
• Kısa farları etkin duruma getirin
• Camlarınızı temiz tutmaya özen gösterin
• Lastikleri, amortisörleri ve frenleri iyi 

koruyun
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FUARIN ADI BAŞLAMA-BİTİŞ
TARİHİ KONUSU ŞEHİR - YER DÜZENLEYEN

FİRMA

INTERSOLAR 17-19 Ocak 2024 Solar Enerji Fuarı USA - San 
Diego, CA Solar Promotion

International 
Armoured 
Vehicles

22-25 Ocak 2024 Zırhlı Araçlar ve Yan 
Sanayi Fuarı

INGILTERE
Londra IQPCI.H.M.

Metal isleme ve 
makina Sanayii 

Fuarı

28 Şubat
03 Mart 2024 

ALMANYA
Münih GHM Gesellschaft

SITL Logistics 
Solutions

19-21 Mart 2024 
Uluslararası Ulastırma, 

Tasıma, Lojistik ve 
Depolama Fuarı

FRANSA
Paris JEC Composites

Hannover Messe 22-26 Nisan 2024 Uluslararası
Sanayi Fuarı

ALMANYA
Hannover Hannover Messe

BAUMA Munih 
2025 07-13 Nisan 2025 

Uluslararası İnşaat 
Makineleri, İnşaat 

Malzemesi Makineleri, 
İnşaat Araçları ve 

Madencilik Makineleri 
İhtisas Fuarı

ALMANYA
Münih Messe München

Automatica 2025 24-27 Haziran 
2025 

Robot ve
Otomasyon Fuarı

ALMANYA
Münih Messe München

2024-25
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Lastik sektörünün mobilite lideri 
Brisa’nın “Mobilite Merkezi” olarak 

konumladığı hızlı bakım servis 
zinciri Otopratik, yeni konsepti 

“Otopratik Midi” ile daha çok 
noktada hizmet sunarak Türkiye’ye 

yayılmayı hedefliyor. Brisa, 2024 
yılında birçok farklı şehirde 30’un 

üzerinde Otopratik Midi açmayı 
hedefliyor. 

Lastiğin ötesinde hizmetler sunarak 
Türkiye’deki mobilite dönüşümüne liderlik 
eden Brisa, değişen ihtiyaçlar ve müşteri 
beklentileri doğrultusunda “Mobilite 
Merkezi” olarak konumlandırdığı hızlı 
bakım servis zinciri Otopratik markasına 
yatırım yapmaya devam ediyor. 

Mevcut Mobilite Merkezleri 
Otopratiklerden farklı olarak 300 
metrekare ve altındaki alanlarda da 
hizmet verebilecek Otopratik Midi’lerin, 
Türkiye’nin tüm şehirlerinde açılması ve 
daha fazla müşteriye hizmet sunulması 
hedefleniyor. Şu anda 9 şehirde 9 noktada 
hizmet veren Otopratik Midi’ler, periyodik 
bakım, lastik satışı, lastik dışı ürün satışı, 
elektrikli araç bakımı, elektrikli araç şarj 
noktası ve daha birçok Otopratik ürün 
ve hizmetini daha küçük alanlarda da 
müşterileriyle buluşturabilecek.

Brisa Satıştan Sorumlu Genel Müdür 
Yardımcısı Cenk Koçdor, Otopratik 
hızlı bakım servis zincirlerini mobilite 
merkezleri olarak geleceğe hazırladıklarını 
belirterek, “Uzun yıllardır, müşterilerimizin 
yolculuklarında onlara lastiğin ötesinde 
hizmetlerle eşlik etmek üzere çalışıyoruz. 
İhtiyaç duydukları anda müşterilerimizin 

yanı başında olmak istiyoruz. Her geçen 
gün zenginleştirdiğimiz hizmetlerimizi 
Otopratik Midi konsepti ile daha çok 
hizmet noktasına ulaştıracağız. Hedefimiz 
mobilitenin sektördeki lideri olarak 2024 
yılında Otopratik Midi merkezlerimizi 
yaygınlaştırmak” diye konuştu. 

Brisa’nın Mobilite Merkezi olarak 
konumlandırdığı Otopratik noktalarında 
tüketiciler lastik değişiminden akü 
değişimine, yağ değişiminden, periyodik 
bakımlarına kadar araçları ile ilgili 
bakım hizmetlerini hibrit ve elektrikli 
araç segmentleri de dahil olmak üzere 
her marka araç için alabiliyor. Aynı 
zamanda Otopratik mağazaları elektrikli 
araç kullanımının yaygınlaşmasında 
kritik öneme sahip olan elektrikli şarj 
istasyonu hizmetini en yaygın olarak 
sunan Türkiye’deki ilk hızlı bakım servisi 
zinciri konumunda yer alıyor. Brisa, 2023 
yılında Otopratik markası ile İstanbul’da 
“Yerinde Servis Hizmeti” uygulamasını 
da hayata geçirdi. Başlatılan uygulama 
ile hibrit ve elektrikli araç sahipleri dahil 
tüm binek ve hafif ticari araç sahipleri 
güvenli ve hızlı bir şekilde araçlarının 
bakım ihtiyaçlarını karşılıyor. 

Otopratik, yeni konsepti
“Midi” ile Türkiye’nin
her yerine ulaşacak
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Düden Şelalesi Antalya şehir merkezine 
yaklaşık 10 km uzaklıktadır. Kaynağını 
Kepez Hidroelektrik Santrali’nden alır ve 
Düdenbaşı denilen noktada yeryüzüne 
çıkar. Düden Çayı boyunca iki kola ayrılır 
ve bu iki koldaki şelaleler de Akdeniz’e 
dökülür. Aşağı Düden ve Yukarı Düden 
Şelalesi olarak bilinen şelalelerden Yukarı 
Düden Şelalesi şu an için ayrıca piknik yeri 
ve mesire alanı olarak da kullanılmaktadır.

İskender Şelalesi olarak da anılan Yukarı 
Düden Şelalesi’nde MÖ 334-333 yılları 
arasında Pamphylia’yı fetheden Büyük 
İskender’in atlarını sulattığı söyleniyor. 
Devlet Su İşleri’nin girişimiyle 1970-1972 
yıllarında piknik ve mesire alanı düzen-
lemesi yapılan bölgede özellikle yaz 
aylarında yer bulmak zorlaşıyor.

Aşağı Düden Şelalesi kolu, Lara yakınların-
da şehir merkezine 8 km uzaklıkta bulu-
nuyor. Çok yakınında ise Gençlik Parkı ve 
Karpuzkaldıran Askeri Tesisleri yer alıyor. 
Aşağı Düden Şelâlesi, Antalya kent mer-

kezinin güneydoğusunda, Lâra Plajı yolu 
üzerinde bulunuyor. Düden’in Antalya’nın 
15 km kadar kuzeyinde Düdenbaşı Şelale-
si denilen diğer bir çağlayanı bulunuyor.

Suyunun geçtiği her yerde hayat veren 
Şelale’nin arkasında yer alan mağara, 
sizi adeta bir rüya âlemine götürür. Bu 
mağaranın oyuklarından, Düden Şela-
lesi’ni bambaşka algılar, günlük yorgun-
luklarınızı unutursunuz. Mağara, daha 
sonra çağlayanın her iki yönüne birer yay 

şeklinde döner. Türkiye’de, bir çağlayanı 
gürül gürül akarken, arkasından seyrede-
bileceğiniz böylesine güzel bir yer yoktur.

Dünyanın dört bir yerinden merak edip 
ziyarete gelen turistler ile dolup taşan 
Düden Şelalesi’nde küçük hediyelik eşya-
lar alabileceğiniz dükkânlar, restoranlar, 
eğlence merkezi ve küçük bir hayvanat 
bahçesi bulunmaktadır. Antalya gezilecek 
yerler arasında en çok ilgi gören nok-
talardan olan Düden, yılın her dönemi 
doğayla buluşmak için iyi bir seçenek.

SUYUNUN GEÇTİĞİ HER YERE HAYAT VEREN

Düden
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Continental kış lastiğine 
geçiş zamanını 3D ve CGI 

teknolojilerinin kullanıldığı 
pazarlama kampanyasıyla 

hatırlatıyor. WinterContact TS 
870 kış lastiğinin kullanıldığı 

yeni nesil kampanya büyük 
beğeni topladı.

Premium lastik üreticisi ve 
teknoloji şirketi Continental, kış 

lastiğine geçme zamanı geldiğini 
hatırlatan yeni pazarlama 

kampanyasında, 3D ve CGI 
teknolojilerinden faydalandı. Kendi 
sektöründe bu teknolojileri reklam 
kampanyasında kullanan ilk marka 

olan Continental, “Her Yolda, Her 
Koşulda” sloganıyla WinterContact 

TS 870 Nişantaşı’ndaki bir reklam 
panosundan 3D reklam yöntemiyle 

üç boyutlu olarak sokağa taşıdı. 
Kampanya kapsamında hazırlanan 

“kış lastiğine geçmek için kar 
yağmasını bekleme” mesajını 
vurgulayan CGI’da ise dev bir 

Continental kış lastiği yavaş 
yavaş karla dolan 15 Temmuz 

Köprüsü’nden geçerek kıta 
değiştirdi. Büyük beğeni gören 

kampanyanın Kreatif & 3D CGI tüm 
süreçlerini Glamly üstlendi.

Continental’den dikkat çeken Continental’den dikkat çeken 
pazarlama kampanyasıpazarlama kampanyası
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ÖLÜMCÜL DENEY: DEJAVU
Yönetmen: D.J. Viola

Oyuncular: Nathan Kress,
Virginia Gardner, Kirby Bliss Blanton

Tür: Gerilim, Korku Ülke: ABD

Bir grup üniversite öğrencisi klinik bir ilaç 
denemesinde yer alır. Deney beklenmedik bir 
yan etkisi ortaya çıkar ve kendilerine ölenlerin 

vahşi görüntülerini gösterir. Beklenmedik yan etki 
dolayısıyla nasıl öldürüleceklerini görmeleri de 

cabasıdır. Sonra ise bunlar gerçekleşmeye başlar. 
Kaderden kaçmak için zekice hamleler yapmaları 

gerekmektedir. Ancak bu süreçte katilin aralarında 
olduğunu keşfederler... Katilin de tıpkı onlar gibi 

geleceği görebildiğini fark eden grup, hayatta 
kalabilmek için bir adım önde olmak zorundadır... D.J. 

Viola’nın yönettiği filmin senaryosu da D.J. Viola, James 
Hibberd ve Rob Warren Thomas’a ait. Başrollerinde 

ise Nathan Kress, Virginia Gardner, Kirby Bliss Blanton, 
Ryan Higa, Mark Furze ve Ethan Peck yer alıyor.

AÇ KAPIYI ÇOK FENAYIM
Yönetmen: Kenan Öztürk

Oyuncular: Oğuzhan Yıldız,
Gözde Mukavelat, Çetin Altay

Tür: Komedi, Dram
Ülke: Türkiye

Oğuz çok başarılı bir senaristtir ve işinde çok iyidir. 
Piyasanın aranan adamıyken radikal bir kararla 

senaristliği bırakmaya karar verir. Oğuz’un en yakın 
dostu ise üst komşusu eski ünlü bir yönetmen olan 

Ertem’dir. İkili her daim dertleşirler. Oğuz ve arkadaşları, 
hayatlarında her şey kötü giderken hatırlamadıkları bir 
gün geçirirler ve aniden evde uyanırlar. Ancak hayatları 

değişmiştir ve her şey çok iyiye gitmeye başlamıştır. 
Ardı ardına iş teklifleri almaya başlarlar. Peki hayatlarını 
değiştiren o gecede neler olmuştur? Kenan Öztürk’ün 
yönettiği filmin senaryosunu Oğuzhan Yıldız kaleme 
aldı. Oyuncu kadrosunda ise Oğuzhan Yıldız, Gözde 

Mukavelat, Ferdi Kurtuldu, Burçin Abdullah, Anıl Altınöz, 
Dost Elver, Aslı Bankoğlu gibi ünlü isimler yer alıyor.
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FARELER VE 
İNSANLAR

John Steinbeck
Sel Yayıncılık

Fareler ve İnsanlar, birbirine zıt 
karakterdeki iki mevsimlik tarım 
işçisinin, zeki George Milton ve 
onun güçlü kuvvetli ama akli 
dengesi bozuk yoldaşı Lennie 

Small’un öyküsünü anlatır. Küçük 
bir toprak satın alıp insanca bir 
hayat yaşamanın hayalini kuran 
bu ikilinin öyküsünde dostluk 
ve dayanışma duygusu önemli 
bir yer tutar. Steinbeck insanın 

insanla ilişkisini anlatmakla 
kalmaz insanın doğayla ve 
toplumla kurduğu ilişkileri 
de konu eder bu destansı 

romanında. Kitabın ismine ilham 
veren Robert Burns şiirindeki 

gibi; “En iyi planları farelerin ve 
insanların / Sıkça ters gider...”

SİMYACI
Paulo Coelho
Can Yayınları

İspanya’dan kalkıp Mısır 
Piramitlerinin eteklerinin hazinesini 

aramaya gelen Endülüslü çoban 
Santiago’nun masalsı yaşamının 

felsefi öyküsü. Romanın kahramanı 
Santiago’nun anne ve babası rahip 

olması için onu papaz okuluna 
göndermiştir. On altı yaşına 

geldiğinde rahip olmak istemediğini, 
okuldan ayrılmayı ve gezginci olmak 

istediğini babasına söyler. Bunun 
üzerine babası da, oğluna içinde üç 

adet altın İspanyol parası olan bir 
kese vererek oğluna “git, kendine 
bir sürü al ve en iyi şatonun bizim 

şatomuz ve en güzel kadınların bizim 
kadınlarımız olduğunu öğreninceye 
kadar dünyayı dolaş” der ve oğlunu 

kutsar. Önce, babasının vermiş 
olduğu parayla bir koyun sürüsü 
alır ve yaşamının büyük düşünü 

gerçekleştirmeye başlar; artık 
geziyordur.

YER
ALTINDAN 

NOTLAR
Fyodor Dostoyevski

Can Yayınları

İnsan olmak, gerçek insan, etiyle 
kemiğiyle insan olmak bile ağır gelir 

bize. Utanırız bundan, insan
olmayı yüzkarası sayarız, benzeri 

olmayan toplumsal birtakım insanlar 
olmak için çabalarız. Ölü

doğmuş insanlarız biz ve uzun 
zamandır canlı babaların çocukları 

değiliz, giderek daha çok 
hoşlanıyoruz

böyle doğmuş olmaktan. Zevk 
duyuyoruz bundan. Çok yakın bir 

gelecekte bir şekilde düşüncelerden
doğmanın yolunu bulacağız.”
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2. Madenleri sıvılaştırma, ergitme

3. Gizemli eski yazı

4. Canlı, neşeli ve sokulgan

5. Rize ilinde ünlü bir yayla

6. Levreğe benzeyen bir balık

7. Cam üretiminde ve sanayide kullanılan soda külü

8. Rüzgâr veya dalgaların etkisiyle geminin bir  
 sancağa, bir iskeleye yatıp kalkması

Yukarıdan aşağı
1. Ruhsal yaşama ve bedene egemen olmayı  
 amaçlayan Hint felsefe sistemi

2. Şeker ve nişasta ile yapılan bir tür tatlı

3. Gelibolu yöresinde kadınların boydan boya  
 örtündükleri bir tür çarşaf

4. Peşin, hemen ödenmesi gereken

5. Futbol ayakkabılarının altındaki, çimende rahat  
 etmeyi sağlayan, deri ya da sentetik kabara

6. Fındıkfaresi adıyla da bilinen Avrupa’da yaşayan  
 küçük memeli

7. Giysileri güveden korumak için kullanılan   
 antiseptik bir madde
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5. Rize ilinde ünlü bir yayla

6. Levreğe benzeyen bir balık

7. Cam üretiminde ve sanayide kullanılan soda külü

8. Rüzgâr veya dalgaların etkisiyle geminin bir  
 sancağa, bir iskeleye yatıp kalkması

Yukarıdan aşağı
1. Ruhsal yaşama ve bedene egemen olmayı  
 amaçlayan Hint felsefe sistemi

2. Şeker ve nişasta ile yapılan bir tür tatlı

3. Gelibolu yöresinde kadınların boydan boya  
 örtündükleri bir tür çarşaf

4. Peşin, hemen ödenmesi gereken

5. Futbol ayakkabılarının altındaki, çimende rahat  
 etmeyi sağlayan, deri ya da sentetik kabara

6. Fındıkfaresi adıyla da bilinen Avrupa’da yaşayan  
 küçük memeli

7. Giysileri güveden korumak için kullanılan   
 antiseptik bir madde
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• Tavuk bonfile
 200 gr
• Yumurta 1 adet
• Ay çekirdeği içi 50 gr
• Cips 10 gr
• Taze tel kadayıf 30 gr

• Kuru kaysı 30 gr
• Yeşil elma 20 gr
• Tuz 1 gr
• Karabiber 1 gr
• Portakal suyu 50 gr
• Tereyağı 50 gr

Tavuk bonfileyi streç 
filmin arasına alıp, et 
dövecegi yardımı ile kâğıt 
kalınlığına gelene kadar 
inceltiyoruz. Daha sonra 
tavuğun üzerine tuz, kara-
biber, kıyılmış kuru kayısı 
ve rendelediğimiz yeşil 
elmayı da ekleyip tavuğu 
rulo haline getiriyoruz. Ve 
tekrar streç filme sıkıca 
sarıp uçlarını bağlayıp 
kaynayan suda on daki-
ka haşlıyoruz. Diğer bir 
taraftan cips, ay çekirdeği 
içi ve tel kadayıfı elimizde 
ovalayarak karıştırıyoruz. 
Yumurtayı da oval bir 

kaba kırarak çırpıyoruz. 
Haşladığımız tavuğu 4 
eşit parçaya bölüyoruz. Ve 
önce yumurtaya sonra ka-
dayıflı karışıma bulayarak 
kaplama işlemini son-
landırıyoruz. Son olarak 
kızgın yağda kızartıyoruz. 
Sosu için ise tereyağını 
eritip portakal suyu ile 
hızlı bir şekilde koyulaşa-
na kadar karıştırıyoruz. 
Portakallı karışımı sunum 
ekipmanına aldıktan 
sonra üzerine kızarmış 
tavukları diziyoruz. Tatlı 
ve keyifli bir tarif şim-
diden Afiyet Olsun.H
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Malzemeler
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Kadayıf KaplıKadayıf Kaplı
Tatlı TavukTatlı Tavuk
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